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PARTE 1 -

Seccion |I.

Seccion Il.

Seccion llI.

Resumen Descriptivo

PROCEDIMIENTOS DE LICITACION

Instrucciones a los Oferentes (IAO)

Esta seccion proporciona informacion para asistir a los Oferentes
en la preparacion de sus ofertas. También proporciona
informacion sobre la presentacion, apertura y evaluacién de las
ofertas y la adjudicacién de los contratos. Las disposiciones de la
Seccion | deben utilizarse sin ninguna modificacién.

Datos de la Licitacién (DDL)

Esta seccién contiene disposiciones especificas para cada
adquisiciéon y complementa la Seccién |, Instrucciones a los
Oferentes.

Criterios de Evaluacién y Calificacion

Esta seccion detalla los criterios que se utilizaran para establecer
la oferta evaluada como la méas baja y las calificaciones que
debera poseer el Oferente para ejecutar el contrato.

Seccion IV. Formularios de la Oferta

Secciéon V.

PARTE 2 -

Esta seccion contiene los formularios de Oferta, Lista de Precios,
Garantia de Mantenimiento de la Oferta y Autorizacion del
Fabricante, que el Oferente debera presentar con la oferta.

Paises Elegibles

Esta seccion contiene informacion pertinente a los paises
elegibles.

REQUISITOS DE LOS BIENES Y SERVICIOS

Seccién VI. Listade Requerimientos

PARTE 3 -

Esta seccion incluye la Lista de Bienes y Servicios Conexos, Plan
de Entregas vy Cronograma de Cumplimiento, las
Especificaciones Técnicas y Planos que describen los Bienes y
Servicios Conexos a ser adquiridos.

CONTRATO

Seccién VII. Condiciones Generales del Contrato (CGC)
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Seccion VIII.

Seccion IX.

Esta seccion incluye las clausulas generales que deberan
incluirse en todos los contratos. El texto de esta Seccion VII no
debera ser modificado.

Condiciones Especiales del Contrato (CEC)

Esta seccion incluye clausulas especificas que son propias para
cada contrato y modifican o complementan la Seccion VII,
Condiciones Generales del Contrato.

Formularios del Contrato

Esta seccion incluye el Convenio, el cual, una vez perfeccionado
deberd incluir las correcciones o modificaciones que se hubiesen
hecho a la oferta seleccionada y que estan permitidas bajo las
Instrucciones a los Oferentes, las Condiciones Generales del
Contrato y las Condiciones Especiales del Contrato.

El Oferente seleccionado solamente completara los formularios
de Garantia de Cumplimiento del Contrato y Garantia por Pagos
de Anticipo, cuando sean requeridos, después de la notificacion
de la adjudicacion del contrato.

Anexo: Llamado a Licitacion

Al final de los Documentos de Licitacion se adjunta para
informacion un formulario de “Llamado a Licitacion”.
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Seccidn I. Instrucciones a los Oferentes

A. Generalidades

1. Alcance de la El Comprador indicado en los Datos de la Licitacion (DDL)
licitacion emite estos Documentos de Licitacién para la adquisicion de
los Bienes y Servicios Conexos especificados en Seccion

VI, Lista de Requisitos. El nombre y nudmero de

identificacion de esta Licitacion Publica Internacional (LPI)

para adquisicion de bienes estan especificados en los DDL.

El nombre, identificaciébn y nimero de lotes estan indicados

en los DDL.
1.2 Para todos los efectos de estos Documentos de
Licitacion:

el término “por escrito” significa comunicacion en
forma escrita (por ejemplo por correo electronico,
facsimile, telex) con prueba de recibido;

si el contexto asi lo requiere, “singular’ significa
“plural” y viceversa; y

“dia” significa dia calendario.

2. Fuente de 2.1 EI Prestatario o Beneficiario (en adelante denominado
fondos el “Prestatario”) indicado en los DDL ha solicitado o
recibido financiamiento (en adelante denominado
“fondos”) del Banco Interamericano de Desarrollo (en
adelante denominado “el Banco”) para sufragar
parcialmente el costo del proyecto especificado en los
DDL. El Prestatario destinard una porcion de dichos
fondos para efectuar pagos elegibles en virtud del
contrato para el cual se emiten estos Documentos de
Licitacion.

2.2 El Banco Interamericano de Desarrollo efectuara pagos
solamente a pedido del Prestatario y una vez que el
Banco Interamericano de Desarrollo los haya
aprobado de conformidad con las estipulaciones
establecidas en el acuerdo financiero entre el
Prestatario y el Banco (en adelante denominado “el
Contrato de Préstamo”). Dichos pagos se ajustaran en
todos sus aspectos a las condiciones de dicho
Contrato de Préstamo. Salvo que el Banco
Interamericano de Desarrollo acuerde expresamente
lo contrario, nadie mas que el Prestatario podra tener
derecho alguno en virtud del Contrato de Préstamo ni
tendra ningun derecho a los fondos del financiamiento.

3. Fraudey 3.1 EIl Banco exige a todos los prestatarios (incluyendo
corrupcioén los beneficiarios de donaciones), organismos

Seccion |. Instrucciones a los Oferentes pég. 9
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ejecutores y organismos contratantes, al igual que a
todas las firmas, entidades o personas oferentes por
participar o participando en proyectos financiados por
el Banco incluyendo, entre otros, solicitantes,
oferentes, contratistas, consultores y concesionarios
(incluyendo sus respectivos funcionarios, empleados y
representantes), observar los mas altos niveles éticos
y denunciar al Banco todo acto sospechoso de fraude
o corrupcién del cual tenga conocimiento o sea
informado, durante el proceso de seleccién y las
negociaciones o la ejecucion de un contrato. Los actos
de fraude y corrupcién estan prohibidos. Fraude y
corrupcion comprenden actos de: (a) practica
corruptiva; (b) préactica fraudulenta; (c) practica
coercitiva; y (d) practica colusoria. Las definiciones
que se transcriben a continuacion corresponden a los
tipos mas comunes de fraude y corrupcién, pero no
son exhaustivas. Por esta razén, el Banco también
adoptara medidas en caso de hechos o denuncias
similares relacionadas con supuestos actos de fraude
y corrupcion, aunque no estén especificados en la lista
siguiente. El Banco aplicara en todos los casos los
procedimientos establecidos en la Clausula 3.1 (c).

(@) EIl Banco define las expresiones que se indican a
continuacion:

()  Una préctica corruptiva consiste en ofrecer,
dar, recibir, o solicitar, directa o0
indirectamente, cualquier cosa de valor para
influenciar las acciones de otra parte;

(i)  Una practica fraudulenta es cualquier acto u
omisién, incluyendo la tergiversacion de
hechos y circunstancias, que engafien, o
intenten engafar, a alguna parte para
obtener un beneficio financiero o de otra
naturaleza o para evadir una obligacion;

(i) Una practica coercitiva consiste en
perjudicar o causar dafio, 0 amenazar con
perjudicar o causar dafo, directa o
indirectamente, a cualquier parte o a sus
bienes para influenciar las acciones de una
parte; y

(iv) Una practica colusoria es un acuerdo entre

pag. 10
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(b)

(ii)

(iii)

(iv)

dos o0 mas partes realizado con la intencion
de alcanzar un propésito inapropiado,
incluyendo influenciar en forma inapropiada
las acciones de otra parte.

Si se comprueba que, de conformidad con los
procedimientos administrativos del Banco,
cualquier firma, entidad o persona actuando
como oferente o participando en un proyecto
financiado por el Banco incluyendo, entre otros,
prestatarios, oferentes, proveedores, contratistas,
subcontratistas, consultores, y concesionarios,
organismos ejecutores u organismos
contratantes  (incluyendo sus  respectivos
funcionarios, empleados y representantes) ha
cometido un acto de fraude o corrupcion, el
Banco podra:

Decidir no financiar ninguna propuesta de
adjudicacion de un contrato o de un contrato
adjudicado para la adquisicién de bienes o
la contratacion de obras financiadas por el
Banco;

Suspender los desembolsos de la
operacion, si se determina, en cualquier
etapa, que existe evidencia suficiente para
comprobar el hallazgo de que un empleado,
agente o representante del Prestatario, el
Organismo Ejecutor o el Organismo
Contratante ha cometido un acto de fraude
0 corrupcion;

Cancelar y/o acelerar el pago de una parte
del préstamo o de la donacion relacionada
con un contrato, cuando exista evidencia de
que el representante del Prestatario, o
Beneficiario de una donacién, no ha tomado
las medidas correctivas adecuadas en un
plazo que el Banco considere razonable y
de conformidad con las garantias de debido
proceso establecidas en la legislacion del
pais Prestatario;

Emitir una amonestacion en el formato de
una carta formal de censura a la conducta
de la firma, entidad o individuo;

Seccidn I. Instrucciones a los Oferentes
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(v)

(vi)

(vii)

(©)

(d)

(e)

Declarar a una persona, entidad o firma
inelegible, en forma permanente o por
determinado periodo de tiempo, para que se
le adjudiquen o participe en contratos bajo
proyectos financiados por el Banco, excepto
bajo aquellas condiciones que el Banco
considere apropiadas;

Remitir el tema a las autoridades
pertinentes encargadas de hacer cumplir las
leyes; y/o

Imponer otras sanciones que considere
apropiadas bajo las circunstancias del caso,
incluyendo la imposicion de multas que
representen para el Banco un reembolso de
los costos vinculados con las
investigaciones y actuaciones. Dichas
sanciones podran ser impuestas en forma
adicional o en sustitucion de otras
sanciones.

El Banco ha establecido procedimientos
administrativos para los casos de denuncias
de fraude y corrupcidon dentro del proceso de
adquisiciones o la ejecucibn de un contrato
financiado por el Banco, los cuales estan
disponibles en el sitio virtual del Banco
(www.iadb.org). Para tales propésitos cualquier
denuncia deberd ser presentada a la Oficina de
Integridad Institucional del Banco (Oll) para la
realizacion de la correspondiente investigacion.
Las denuncias podran ser presentadas
confidencial o anGnimamente;

Los pagos estaran expresamente condicionados
a que la participacion de los Oferentes en el
proceso de adquisiciones se haya llevado de
acuerdo con las politicas del Banco aplicables en
materia de fraude y corrupcion que se describen
en esta Clausula 3.1.

La imposicion de cualquier medida que sea
tomada por el Banco de conformidad con las
provisiones referidas en el literal b) de esta
Clausula podra hacerse en forma publica o
privada, de acuerdo con las politicas del Banco.
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3.2 El Banco tendra el derecho a exigir que en los
contratos financiados con un préstamo o donacion del
Banco, se incluya una disposicion que exija que los
Oferentes, proveedores, contratistas, subcontratistas,
consultores y concesionarios permitan al Banco
revisar sus cuentas y registros y cualquier otros
documentos relacionados con la presentacion de
propuestas y con el cumplimiento del contrato vy
someterlos a una auditoria por auditores designados
por el Banco. Para estos efectos, el Banco tendra el
derecho a exigir que se incluya en contratos
financiados con un préstamo del Banco una
disposicion que requiera que los Oferentes,
proveedores, contratistas, subcontratistas, consultores
y concesionarios: (i) conserven todos los documentos
y registros relacionados con los proyectos financiados
por el Banco por un periodo de tres (3) afios luego de
terminado el trabajo contemplado en el respectivo
contrato; y (ii) entreguen todo documento necesario
para la investigacion de denuncias de fraude o
corrupcion y pongan a disposicion del Banco a los
empleados o agentes de los oferentes, proveedores,
contratistas, subcontratistas, consultores y
concesionarios que tengan conocimiento del proyecto
financiado por el Banco, para responder a las
consultas provenientes de personal del Banco o de
cualquier investigador, agente, auditor o consultor
apropiadamente designado para la revision o auditoria
de los documentos. Si el Oferente, proveedor,
contratista, subcontratista o concesionario incumple el
requerimiento del Banco, o de cualquier otra forma
obstaculiza la revision del asunto por parte del Banco,
el Banco, bajo su sola discrecién, podra tomar
medidas apropiadas contra el Oferente, proveedor,
contratista, subcontratista, consultor o concesionario.

3.3 Los Oferentes deberan declarar y garantizar:

»= gue han leido y entendido la prohibicién sobre
actos de fraude y corrupcion dispuesta por el
Banco y se obligan a observar las normas
pertinentes;

* que no han incurrido en ninguna infraccion
de las politicas sobre fraude y corrupcion
descritas en este documento;

= que no han tergiversado ni ocultado

Seccion I. Instrucciones a los Oferentes pég. 13
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4. Oferentes
elegibles

ningdn  hecho sustancial durante los
procesos de adquisicibn o negociacion del
contrato o cumplimiento del contrato;

= que ninguno de sus directores, funcionarios o
accionistas principales han sido declarados
inelegibles para que se les adjudiquen
contratos financiados por el Banco, ni han
sido declarados culpables de delitos
vinculados con fraude o corrupcion;

= Que ninguno de sus directores, funcionarios o
accionistas principales han sido director,
funcionario o accionista principal de ninguna
otra compafiia o entidad que haya sido
declarada inelegible para que se le
adjudiquen  contratos financiados por el
Banco o ha sido declarado culpable de un
delito vinculado con fraude o corrupcion;

= que han declarado todas las comisiones,
honorarios de representantes, pagos por
servicios de facilitacibon o acuerdos para
compartir ingresos relacionados con el
contrato o el contrato financiado por el Banco;

= que reconocen que el incumplimiento de
cualquiera de estas garantias constituye el
fundamento para la imposicion por el Banco
de cualquiera o de un conjunto de medidas
gue se describen en la Clausula 3.1 (b).

4.1 Un Oferente, y todas las partes que constituyen el

Oferente, deberan ser originarios de paises miembros
del Banco. Los Oferentes originarios de paises no
miembros del Banco seran descalificados de participar
en contratos financiados en todo o en parte con fondos
del Banco. En la Seccion V de este documento se
indican los paises miembros del Banco al igual que los
criterios para determinar la nacionalidad de los
Oferentes y el origen de los bienes y servicios. Los
Oferentes originarios de un pais miembro del Banco,
al igual que los bienes suministrados, no seran
elegibles si:

(a) Las leyes o la reglamentacion oficial el pais del
Prestatario prohibe relaciones comerciales con ese
pais; o

(b) por un acto de conformidad con una decision del
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Consejo de Seguridad de las Naciones Unidas
adoptada en virtud del Capitulo VII de la Carta de
esa Organizacion, el pais del prestatario prohiba las
importaciones de bienes de ese pais o cualquier
pago a personas o entidades en ese pais.

4.2 Un Oferente no deberéa tener conflicto de interés. Los
Oferentes que sean considerados que tienen conflicto
de interés seran descalificados. Se considerard que
los Oferentes tienen conflicto de interés con una 0 mas
partes en este proceso de licitacion si ellos:

(@) estdn o han estado asociados, con una firma o
con cualquiera de sus afiliados, que ha sido
contratada por el Comprador para la prestacion
de servicios de consultoria para la preparacion
del disefio, las especificaciones técnicas y otros
documentos que se utilizaran en la licitacion para
la adquisicion de los bienes objeto de estos
Documentos de Licitacion; o

(b) Presentan mas de una Oferta en este proceso
licitatorio, excepto si se trata de ofertas
alternativas permitidas bajo la Clausula 13 de las
IAO. Sin embargo, esto no limita la participacion
de subcontratistas en méas de una Oferta.

4.3 Un Oferente que ha sido declarado inelegible para que
le adjudiquen contratos financiados por el Banco
durante el periodo de tiempo determinado por el
Banco de acuerdo a lo establecido en la clausula 3 de
las IAO, sera descalificado.

4.4 Las empresas estatales del pais Prestatario seran
elegibles solamente si pueden demostrar que (i) tienen
autonomia legal y financiera; (ii) operan conforme a las
leyes comerciales; y (iii) no dependen de ninguna
agencia del Prestatario.

4.5 Los Oferentes deberan proporcionar al Comprador
evidencia satisfactoria de su continua elegibilidad,
cuando el Comprador razonablemente la solicite.

5. Elegibilidad 5.1 Todos los Bienes y Servicios Conexos que hayan de
de los Bienes suministrarse de conformidad con el contrato y que
y Servicios sean financiados por el Banco deben tener su origen
Conexos en cualquier pais miembro del Banco de acuerdo con

la Seccion V, Paises Elegibles, con la excepcion de
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6. Secciones de
los
Documentos
de Licitaciéon

los casos indicados en la Clausula 4.1 (a) y (b).

5.2 Para propésitos de esta clausula, el término “bienes”
incluye mercaderias, materias primas, maquinaria,
equipos y plantas industriales; y “servicios conexos”
incluye servicios tales como transporte, seguros,
instalaciones, puesta en servicio, capacitacion y
mantenimiento inicial.

5.3 Los criterios para determinar el origen de los bienes y
los servicios conexos se encuentran indicados en la
Seccion V, Paises Elegibles.

B. Contenido de los Documentos de Licitacion

6.1 Los Documentos de Licitacion estan compuestos por las
Partes 1, 2, y 3 incluidas sus respectivas secciones que
a continuacion se indican y deben ser leidas en
conjunto con cualquier enmienda emitida en virtud de la
Clausula 8 de las IAO.

PARTE 1 - Procedimientos de Licitacion
e Seccion I. Instrucciones a los Oferentes (IAO)
e Seccion ll. Datos de la Licitacion (DDL)
e Seccion lll. Criterios de Evaluacion y Calificacion
e Seccion IV. Formularios de la Oferta
e SeccionV. Paises Elegibles

PARTE 2 —Requisitos de los Bienes y Servicios
e Seccion VI. Lista de Requerimientos
PARTE 3 - Contrato

e Seccioén VII. Condiciones Generales del Contrato
(CGO)

e Seccidn VIIl. Condiciones Especiales del Contrato
(CEC)

e Seccién IX. Formularios del Contrato

6.2 EIl Llamado a Licitacion emitido por el Comprador no
forma parte de los Documentos de Licitacion.

6.3 El Comprador no se responsabiliza por la integridad de
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los Documentos de Licitacion y sus enmiendas, de no
haber sido obtenidos directamente del Comprador.

6.4 Es responsabilidad del Oferente examinar todas las
instrucciones, formularios, términos y especificaciones
de los Documentos de Licitacion. La presentacion
incompleta de la informacibn o documentacion
requerida en los Documentos de Licitacion puede
constituir causal de rechazo de la oferta.

7. Aclaracibnde 7.1 Todo Oferente potencial que requiera alguna

los aclaracion sobre los Documentos de Licitacion debera
Documentos comunicarse con el Comprador por escrito a la
de Licitacién direccion del Comprador que se suministra en los

DDL. El Comprador respondera por escrito a todas las
solicitudes de aclaracion, siempre que dichas
solicitudes las reciba el Comprador por lo menos diez
(10) dias antes de la fecha limite para la presentacion
de ofertas. ElI Comprador enviara copia de las
respuestas, con una anticipacion de por lo menos
cinco (5) dias antes de la fecha limite, incluyendo una
descripcion de las consultas realizadas, sin identificar
su fuente, a todos los que hubiesen adquirido los
Documentos de  Licitacion  directamente  del
Comprador. Si como resultado de las aclaraciones, el
Comprador considera necesario enmendar los
Documentos de Licitacion, debera hacerlo siguiendo el
procedimiento indicado en la Clausula 8 y Subclausula
24.2, de las IAO.

8. Enmiendaa 8.1 El Comprador podra, en cualquier momento antes del
los vencimiento del plazo para presentacion de ofertas,
Documentos enmendar los Documentos de Licitacion mediante la
de Licitacion emision de una enmienda.

8.2 Toda enmienda emitida formara parte integral de los
Documentos de Licitacion y deberd ser comunicada
por escrito a todos los que hayan obtenido los
documentos de Licitacion  directamente  del
Comprador.

8.3 El Comprador podra, a su discrecién, prorrogar el
plazo de presentacion de ofertas a fin de dar a los
posibles Oferentes un plazo razonable para que
puedan tomar en cuenta las enmiendas en la
preparacion de sus ofertas, de conformidad con la
Subclausula 24.2 de las IAO.
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9. Costodela
Oferta

10. Idioma de la
Oferta

11. Documentos
que
componen la
Oferta

C. Preparacion de las Ofertas

9.1

10.1

111

El Oferente financiara todos los costos relacionados
con la preparaciéon y presentacion de su oferta, y el
Comprador no estara sujeto ni serd responsable en
ningun caso por dichos costos, independientemente
de la modalidad o del resultado del proceso de
licitacion.

La Oferta, asi como toda la correspondencia y
documentos relativos a la oferta intercambiados entre
el Oferente y el Comprador deberan ser escritos en el
idioma especificado en los DDL. Los documentos de
soporte y material impreso que formen parte de la
Oferta, pueden estar en otro idioma con la condicién
de que los apartes pertinentes estén acompafiados de
una traduccion fidedigna al idioma especificado en
los DDL. Para efectos de interpretacion de la oferta,
dicha traduccion prevalecera.

La Oferta estard& compuesta por los siguientes
documentos:

(@) Formulario de Oferta y Lista de Precios, de
conformidad con las Clausulas 12, 14 y 15 de las
IAO;

(b) Garantia de Mantenimiento de la Oferta o
Declaracion de Mantenimiento de la Oferta, de
conformidad con la Clausula 21 de las IAO, si se
requiere;

(c) Confirmacion escrita que autorice al signatario de
la oferta a comprometer al Oferente, de
conformidad con la Clausula 22 de las IAO;

(d) Evidencia documentada, de conformidad con la
clausula 16 de las IAO, que establezca que el
Oferente es elegible para presentar una oferta;

(e) Evidencia documentada, de conformidad con la
Clausula 17 de las IAO, que certifigue que los
Bienes y Servicios Conexos gque proporcionara el
Oferente son de origen elegible;

() Evidencia documentada, de conformidad con las
Clausulas 18 y 30 de las IAO, que establezca
qgue los Bienes y Servicios Conexos se ajustan
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sustancialmente a los Documentos de Licitacion;

(g) Evidencia documentada, de conformidad con la
Clausula 19 de las IAO, que establezca que el
Oferente esta calificado para ejecutar el contrato
en caso que su oferta sea aceptada; y

(h) Cualquier otro documento requerido en los DDL.

12. Formulario de 12.1 EI Oferente presentard el Formulario de Oferta
Ofertay Lista utilizando el formulario suministrado en la Seccion 1V,
de Precios Formularios de la Oferta. Este formulario debera ser

debidamente llenado sin alterar su forma y no se
aceptaran sustitutos. Todos los espacios en blanco
deberan ser llenados con la informacion solicitada.

12.2 El Oferente presentara la Lista de Precios de los
Bienes y Servicios Conexos, segun corresponda a su
origen y utilizando los formularios suministrados en la
Seccion IV, Formularios de la Oferta.

13. Ofertas 13.1 A menos que se indique lo contrario en los DDL, no se
Alternativas consideraran ofertas alternativas.

14. Precios dela  14.1 Los precios y descuentos cotizados por el Oferente en
Ofertay el Formulario de Presentacion de la Oferta y en la
Descuentos Lista de Precios deberan ajustarse a los

requerimientos que se indican a continuacion.

14.2 Todos los lotes y articulos deberan enumerarse y
cotizarse por separado en el Formulario de Lista de
Precios. Si una Lista de Precios detalla articulos pero
no los cotiza, se asumira que los precios estan
incluidos en los precios de otros articulos. Asimismo,
cuando algun lote o articulo no aparezca en la Lista de
Precios se asumira que no esta incluido en la oferta, y
de considerarse que la oferta cumple sustancialmente,
se aplicardn los ajustes correspondientes, de
conformidad con la Clausula 31 de las IAO.

14.3 El precio cotizado en el formulario de Presentacion de
la Oferta debera ser el precio total de la oferta,
excluyendo cualquier descuento que se ofrezca. Se
debera presentar por separado el precio total de la
oferta basica y el precio total de la oferta opcional de
cotizacion obligatoria.
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14.4 EIl Oferente cotizara cualquier descuento incondicional
e indicara su método de aplicacion en el formulario de
Presentacion de la Oferta.

14.5 Las expresiones CIP, FCA, CPT y otros términos
afines se regirdn por las normas prescritas en la
edicion vigente de Incoterms publicada por la Camara
de Comercio Internacional, segun se indique en los
DDL.

14.6 Los precios deberan cotizarse como se indica en cada
formulario de Lista de Precios incluidos en la Seccion
IV, Formularios de la Oferta. Se deberan presentar dos
listas de precios: una para la oferta basica y una para
la oferta opcional de cotizacion obligatoria.  El
desglose de los componentes de los precios se
requiere con el Unico propésito de facilitar al
Comprador la comparacion de las ofertas. Esto no
limitara de ninguna manera el derecho del Comprador
para contratar bajo cualquiera de los términos
ofrecidos. Al cotizar los precios, el Oferente podra
incluir costos de transporte cotizados por empresas
transportadoras registradas en cualquier pais elegible,
de conformidad con la Seccién V, Paises Elegibles.
Asimismo, el Oferente podra adquirir servicios de
seguros de cualquier pais elegible de conformidad con
la Seccion V, Paises Elegibles. Los precios deberan
registrarse de la siguiente manera:

(@) Para bienes de origen en el Pais del Comprador:

(i) el precio de los bienes cotizados CIP (lugar
de destino convenido) en el pais del
Comprador especificado en los DDL,
incluyendo todos los derechos de aduana y
los impuestos a la venta o de otro tipo ya
pagados o0 por pagar sobre los
componentes y materia prima utilizada en la
fabricacion o ensamblaje de los bienes;

(i) Todo impuesto a las ventas u otro tipo de
impuesto que obligue el Pais del Comprador
a pagar sobre los Bienes en caso de ser
adjudicado el Contrato al Oferente; y

(b) Para bienes de origen fuera del Pais del
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(©)

Comprador y que seran importados:

(i) el precio de los bienes cotizados CIP (lugar
de destino convenido) en el pais del
Comprador, segun se indica en los DDL,;

(i) ademas de los precios CIP indicados en
(b)(i) anteriormente, el precio de los bienes
a ser importados podran ser cotizados FCA
(lugar convenido) o CPT (lugar de destino
convenido), si asi se indica en los DDL;

Para bienes de origen fuera del pais del
Comprador, e importados previamente:

[Para bienes importados previamente, se debera
diferenciar entre el precio CIP (lugar de destino
convenido) cotizado y el valor de importacion
original de estos bienes declarado en aduanas, e
incluira cualquier reembolso o margen del agente
o representante local y todos los costos locales
excepto los derechos de aduana e impuestos de
importacion que pagé o pagara el Comprador.
Para mayor claridad, se requerira a los Oferentes
gue coticen el precio incluyendo los derechos de
aduana, y adicionalmente presenten los
derechos de aduanay el precio neto de derechos
de aduana que es la diferencia entre esos
valores.]

(i) el precio de los bienes cotizados CIP (lugar
de destino convenido) en el pais del
Comprador, incluyendo el valor original de
importacion, mas cualquier margen (o
descuento); mas cualquier otro costo
relacionado, derechos de aduana y otros
impuestos de importaciéon pagados o por
pagar sobre los bienes previamente
importados;

(i) los derechos de aduana y otros impuestos
de importacion pagados (deberan ser
respaldados con evidencia documental) o
pagaderos sobre los bienes previamente
importados;

Seccidn I. Instrucciones a los Oferentes
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14.7

14.8

(iif) el precio de los bienes cotizados CIP (lugar
de destino convenido) en el pais del
Comprador, excluidos los derechos de
aduana y otros impuestos de importacion
pagados o por pagar sobre los bienes
previamente importados, que es la
diferencia entre (i) y (ii) anteriores;

(iv) cualquier impuesto sobre la venta u otro
impuesto pagadero en el pais del
Comprador sobre los bienes si el contrato
es adjudicado al Oferente, y

(d) para los Servicios Conexos, fuera de transporte
interno y otros servicios necesarios para hacer
llegar los bienes a su destino final, cuando dichos
Servicios Conexos estan especificados en la
Lista Requerimientos:

() El precio de cada articulo que comprende
los Servicios Conexos (inclusive cualquier
impuesto aplicable).

Los precios cotizados por el Oferente seran fijos
durante la ejecucién del Contrato y no estaran sujetos
a ninguna variacibn por ningun motivo, salvo
indicacién contraria en los DDL. Una oferta presentada
con precios ajustables no responde a lo solicitado v,
en consecuencia, sera rechazada de conformidad con
la Clausula 30 de las IAO. Sin embargo, si de acuerdo
con lo indicado en los DDL, los precios cotizados por
el Oferente pueden ser ajustables durante la ejecucién
del Contrato, las ofertas que coticen precios fijos no
seran rechazadas, y el ajuste de los precios se
considerara igual a cero.

Si asi se indica en la subclausula 1.1 de las IAO, el
Llamado a Licitacion sera por ofertas para contratos
individuales (lotes) o para combinacién de contratos
(grupos). A menos que se indique lo contrario en los
DDL, los precios cotizados deberan corresponder al
100% de los articulos indicados en cada lote y al
100% de las cantidades indicadas para cada articulo
de un lote. Los Oferentes que deseen ofrecer
reduccion de precios (descuentos) por la adjudicacion
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15.

16.

17.

18.

Moneda de la
Oferta

Documentos
gue
establecen la
elegibilidad
del Oferente

Documentos
que
establecen la
elegibilidad de
los Bienes y
Servicios
Conexos

Documentos
que
establecen la
conformidad
de los Bienes
y Servicios
Conexos

15.1

15.2

16.1

171

18.1

18.2

de mas de un contrato deberan indicar en su oferta los
descuentos aplicables de conformidad con Ila
Subclausula 14.4 de las IAO, siempre y cuando las
ofertas por todos los lotes sean presentadas y abiertas
al mismo tiempo.

El Oferente cotizara en la moneda del Pais del
Comprador la porcion de la oferta correspondiente a
gastos adquiridos en el pais del Comprador, a menos
gue se indique lo contrario en los DDL.

Los Oferentes podran expresar el precio de su oferta
en cualquier moneda plenamente convertible. Los
Oferentes que deseen que se les pague en varias
monedas, deberan cotizar su oferta en esas monedas
pero no podran emplear mas de tres monedas ademas
de la del pais del Comprador.

Para establecer su elegibilidad, de conformidad con la
Clausula 4 de las IAO, los Oferentes deberan
completar el Formulario de Oferta, incluido en la
Seccion IV, Formularios de la Oferta.

Con el fin de establecer la elegibilidad de los Bienes y
Servicios Conexos, de conformidad con la Clausula 5
de las IAO, los Oferentes deberan completar las
declaraciones de pais de origen en los Formularios de
Lista de Precios, incluidos en la Seccién 1V,
Formularios de la Oferta.

Con el fin de establecer la conformidad de los Bienes y
Servicios  Conexos, los  Oferentes  deberan
proporcionar como parte de la Oferta evidencia
documentada acreditando que los Bienes cumplen con
las especificaciones técnicas y los estandares
especificados en la Seccion VI, Lista de
Requerimientos.

La evidencia documentada puede ser en forma de
literatura impresa, planos o datos, y debera incluir una
descripcion detallada de las caracteristicas esenciales
técnicas y de funcionamiento de cada articulo
demostrando conformidad sustancial de los Bienes y
Servicios Conexos con las especificaciones técnicas.
De ser procedente el Oferente incluira una declaracion
de variaciones y excepciones a las provisiones en los

Seccidn I. Instrucciones a los Oferentes
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19. Documentos
gue
establecen las
Calificaciones
del Oferente

18.3

18.4

19.1

Requisitos de los Bienes y Servicios.

Los Oferentes también deberan proporcionar una lista
detallada que incluya disponibilidad y precios actuales
de repuestos, herramientas especiales, etc.
necesarias para el adecuado 'y continuo
funcionamiento de los bienes durante el periodo
indicado en los DDL, a partir del inicio de la utilizacion
de los bienes por el Comprador.

Las normas de fabricacion, procesamiento, material y
equipo asi como las referencias a marcas o numeros
de catalogos que haya incluido el Comprador en los
Requisitos de los Bienes y Servicios son solamente
descriptivas y no restrictivas. Los Oferentes pueden
ofrecer otras normas de calidad, marcas, y/o nUmeros
de catdlogos siempre y cuando demuestren a
satisfaccion del Comprador, que las substituciones son
sustancialmente equivalentes o superiores a las
especificadas en los Requisitos de los Bienes y
Servicios.

La evidencia documentada de las calificaciones del
Oferente para ejecutar el contrato si su oferta es
aceptada, debera establecer a completa satisfaccion
del Comprador:

(& que, si se requiere en los DDL, el oferente que
no fabrique o produzca los bienes a ser
suministrados en el pais del Comprador debera
presentar una Autorizacion del Fabricante
mediante el formulario incluido en la Seccion 1V,
Formularios de la Oferta.

(b) que, si se requiere en los DDL, en el caso de un
Oferente que no esta establecido
comercialmente en el Pais del Comprador, el
Oferente estd o estara (si se le adjudica el
contrato) representado por un Agente en el Pais
del Comprador equipado y con capacidad para
cumplir con las obligaciones de mantenimiento,
reparaciones y almacenamiento de repuestos,
estipuladas en las Condiciones del Contrato y/o
las Especificaciones Técnicas;

(c) que el Oferente cumple con cada uno de los
criterios de calificacion estipulados en la Seccion
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I, Criterios de Evaluacién y Calificacion.

20. Periodo de 20.1 Las ofertas se deberan mantener validas por el
Validez de las periodo determinado en los DDL a partir de la fecha
Ofertas limite para la presentacion de ofertas establecida por

el Comprador. Toda oferta con un periodo de validez
menor sera rechazada por el Comprador por
incumplimiento.

20.2 En circunstancias excepcionales y antes de que expire
el periodo de validez de la oferta, el Comprador podra
solicitarle a los Oferentes que extiendan el periodo de
la validez de sus ofertas. Las solicitudes y las
respuestas seran por escrito. Si se hubiese solicitado
una Garantia de Mantenimiento de Oferta, de acuerdo
a la clausula 21 de las IAO, también ésta debera
prorrogarse por el periodo correspondiente. Un
Oferente puede rehusar a tal solicitud sin que se le
haga efectiva su Garantia de Mantenimiento de la
Oferta. A los Oferentes que acepten la solicitud de
prérroga no se les pedira ni permitira que modifiquen
sus ofertas, con excepcién de lo dispuesto en la
Subclausula 20.3 de las IAO.

20.3 En el caso de contratos con precio fijjo, si la
adjudicacién se retrasase por un periodo mayor a
cincuenta y seis (56) dias a partir del vencimiento del
plazo inicial de validez de la oferta, el precio del
Contrato sera ajustado mediante la aplicacion de un
factor que sera especificado en la solicitud de
prorroga. La evaluacion de la oferta debera basarse
en el precio cotizado sin tomar en cuenta el ajuste

mencionado.
21. Garantia de 21.1 El Oferente debera presentar como parte de su oferta
Mantenimient una Garantia de Mantenimiento de la Oferta o una
o de Oferta Declaracion de Mantenimiento de la Oferta, si asi se

estipula en los DDL.

21.2 La Garantia de Mantenimiento de la Oferta debera
expedirse por la cantidad especificada en los DDL y
en la moneda del pais del Comprador o en una
moneda de libre convertibilidad, y debera:

(@) a opcion del Oferente, adoptar la forma de una
carta de crédito, 0 una garantia bancaria emitida
por una institucion bancaria, o una fianza emitida
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21.3

21.4

21.5

por una aseguradora;

(b) ser emitida por una institucion de prestigio
seleccionada por el Oferente y ubicada en un
pais elegible. Si la institucibn que emite la
garantia estd4 localizada fuera del pais del
Comprador, debera tener una sucursal financiera
en el pais del Comprador que permita hacer
efectiva la garantia;

(c) estar sustancialmente de acuerdo con alguno de
los formularios de la Garantia de Mantenimiento
de Oferta incluidos en la Seccién IV, Formularios
de la Oferta, u otro formulario aprobado por el
Comprador con anterioridad a la presentacion de
la oferta;

(d) ser pagadera a la vista ante solicitud escrita del
Comprador en caso de tener que invocar las
condiciones detalladas en la Clausula 21.5 de las
IAO.

(e) ser presentada en original, no se aceptaran
copias;

() permanecer valida por un periodo de 28 dias
posteriores a la fecha limite de la validez de las
ofertas, o del periodo prorrogado, si corresponde,
de conformidad con la Clausula 20.2 de las IAO;

Si la Subclausula 21.1 de las IAO exige una Garantia
de Mantenimiento de la Oferta o una Declaracion de
Mantenimiento de la Oferta, todas las ofertas que no
estétn acompafiadas por una Garantia que
sustancialmente responda a lo requerido en la
clausula mencionada, seran rechazadas por el
Comprador por incumplimiento.

La Garantia de Mantenimiento de la Oferta de los
Oferentes cuyas ofertas no fueron seleccionadas
seran devueltas tan prontamente como sea posible
después que el Oferente adjudicado suministre su
Garantia de Cumplimiento, de conformidad con la
Clausula 44 de las 1AO.

La Garantia de Mantenimiento de la Oferta se podra
hacer efectiva o la Declaracion de Mantenimiento de la
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Oferta se podra ejecutar si:

(@) un Oferente retira su oferta durante el periodo de
validez de la oferta especificado por el Oferente
en el Formulario de Oferta, salvo a lo estipulado
en la Subclausula 20.2 de las IAO; o

(b) si el Oferente seleccionado:

() no firma el contrato de conformidad con la
Clausula 43 de las 1AQ;

(i) no suministra la Garantia de Cumplimiento
de conformidad con la Clausula 44 de las
IAO;

21.6 La Garantia de Mantenimiento de la Oferta o la
Declaracion de Mantenimiento de la Oferta de una
Asociacion en Participacion, Consorcio o Asociacion
(APCA) debera ser emitido en nombre de la APCA que
presenta la oferta. Si dicha APCA no ha sido
legalmente constituida en el momento de presentar la
oferta, la Garantia de Mantenimiento de la Oferta o la
Declaracion de Mantenimiento de la Oferta debera
estar en nombre de todos los futuros socios de la
APCA tal como se denominan en la carta de intencién
mencionada en el Formulario de Informacion sobre el
Oferente, incluido en la Seccion IV, Formularios de la

Oferta.
22. Formato y 22.1 EIl Oferente preparara su oferta, que constara de una
firmade la propuesta técnica (Sobre 1) y una propuesta
Oferta econOmica (Sobre 2) y con el numero de copias

indicado en las IEO, marcando claramente cada
ejemplar como "ORIGINAL" y "COPIAS",
respectivamente. En caso de discrepancia, el texto
del original prevalecera sobre el de las copias.

22.2 El original y todas las copias de la oferta deberan ser
mecanografiadas o escritas con tinta indeleble y
deberan estar firmadas por la persona debidamente
autorizada para firmar en nombre del Oferente.

22.3 Los textos entre lineas, tachaduras o palabras
superpuestas seran validos solamente si llevan la
firma o las iniciales de la persona que firma la Oferta.
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23. Presentacion,
Sello e
Identificacion
de las Ofertas

24. Plazo para
presentar las

D. Presentacion y Apertura de las Ofertas

23.1

23.2

24.1

Los Oferentes siempre podran enviar sus ofertas por
correo 0 entregarlas personalmente. Los Oferentes
tendran la opcion de presentar sus ofertas
electronicamente cuando asi se indique en los DDL.

(@) Los Oferentes que presenten sus ofertas por
correo o las entreguen personalmente incluirdn el
original y cada copia de la oferta, inclusive
ofertas alternativas si fueran permitidas en virtud
de la Clausula 13 de las IAO, en sobres
separados, cerrados en forma inviolable vy
debidamente identificados como “ORIGINAL” y
“COPIA”. Los sobres conteniendo el original y las
copias seran incluidos a su vez en un solo sobre.
El resto del procedimiento serd de acuerdo con
las Subclausulas 23.2 de las IAO.

(b) Los Oferentes que presenten sus ofertas
electronicamente seguiran los procedimientos
indicados en los DDL para la presentacion de
dichas ofertas.

Los sobres interiores y el sobre exterior deberan:
(@) llevar el nombre y la direccion del Oferente;

(b) estar dirigidos al Comprador y llevar la direccién
que se indica en la Subclausula 24.1 de las IAO;

(c) llevar la identificacion especifica de este proceso
de licitacion indicado en la Clausula 1.1 de las
IAO y cualquier otra identificacion que se indique
enlos DDL;y

(d) llevar una advertencia de no abrir antes de la
hora y fecha de apertura de ofertas,
especificadas de conformidad con la Subclausula
27.1 de las IAO.

Si los sobres no estan sellados e identificados como
se requiere, el Comprador no se responsabilizara en
caso de que la oferta se extravie o sea abierta
prematuramente.

Las ofertas deberan ser recibidas por el Comprador en
la direccion y no mas tarde que la fecha y hora que se
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Ofertas indican en los DDL.

24.2 ElI Comprador podra a su discrecion, extender el plazo
para la presentacion de ofertas mediante una
enmienda a los Documentos de Licitacion, de
conformidad con la Clausula 8 de las IAO. En este
caso todos los derechos y obligaciones del Comprador
y de los Oferentes previamente sujetos a la fecha
limite original para presentar las ofertas quedaran
sujetos a la nueva fecha prorrogada.

25. Ofertas 25.1 EI Comprador no considerard ninguna oferta que
tardias llegue con posterioridad al plazo limite para la
presentacion de ofertas, en virtud de la Clausula 24 de
las IAO. Toda oferta que reciba el Comprador después
del plazo limite para la presentacion de las ofertas
serd declarada tardia y sera rechazada y devuelta al

Oferente remitente sin abrir.

26. Retiro, 26.1 Un Oferente podra retirar, sustituir o modificar su
sustitucion y oferta después de presentada mediante el envio de
modificacion una comunicacion por escrito, de conformidad con la
de las Ofertas Clausula 23 de las IAO, debidamente firmada por un

representante autorizado, y debera incluir una copia
de dicha autorizacion de acuerdo a lo estipulado en la
Subclausula 22.2 (con excepcion de la comunicacion
de retiro que no requiere copias). La sustituciéon o
modificacion correspondiente de la oferta debera
acompafar dicha comunicacién por escrito. Todas las
comunicaciones deberan ser:

(@) presentadas de conformidad con las Clausulas
22 y 23 de las IAO (con excepcion de la
comunicacién de retiro que no requiere copias) y
los respectivos sobres deberan estar claramente
marcados “RETIRO”, “SUSTITUCION” o]
“MODIFICACION” y

(b) recibidas por el Comprador antes del plazo limite
establecido para la presentacion de las ofertas,
de conformidad con la Clausula 24 de las IAO.

26.2 Las ofertas cuyo retiro fue solicitado de conformidad
con la Subclausula 26.1 de las IAO seran devueltas
sin abrir a los Oferentes remitentes.

26.3 Ninguna oferta podra ser retirada, sustituida o
modificada durante el intervalo comprendido entre la
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27. Apertura de
las Ofertas

27.1

27.2

27.3

fecha limite para presentar ofertas y la expiracion del
periodo de validez de las ofertas indicado por el
Oferente en el Formulario de Oferta, o cualquier
extension si la hubiese.

El Comprador llevara a cabo el Acto de Apertura de
las ofertas en publico en la direccion, fecha y hora
establecidas en los DDL. El procedimiento para
apertura de ofertas presentadas electrénicamente si
fueron permitidas, estara indicado en los DDL de
conformidad con la Clausula 23.1 de las IAO.

Primero se abriran los sobres marcados como
‘RETIRO” y se leeran en voz alta y el sobre con la
oferta correspondiente no seré abierto sino devuelto al
Oferente remitente. No se permitira el retiro de
ninguna oferta a menos que la comunicacion de retiro
pertinente contenga la autorizacién valida para solicitar
el retiro y sea leida en voz alta en el acto de apertura
de las ofertas. Seguidamente, se abriran los sobres
marcados como “SUSTITUCION” se leeran en voz alta
y se intercambiara con la oferta correspondiente que
esta siendo sustituida; la oferta sustituida no se abrira
y se devolvera al Oferente remitente. No se permitird
ninguna sustitucién a menos que la comunicacién de
sustitucion correspondiente contenga una autorizacion
valida para solicitar la sustitucion y sea leida en voz
alta en el acto de apertura de las ofertas. Los sobres
marcados como “MODIFICACION” se abriran y leeran
en voz alta con la oferta correspondiente. No se
permitira ninguna modificacion a las ofertas a menos
que la comunicacion de modificacion correspondiente
contenga la autorizaciébn valida para solicitar la
modificacion y sea leida en voz alta en el acto de
apertura de las ofertas. Solamente se consideraran en
la evaluacion los sobres que se abren y leen en voz
alta durante el Acto de Apertura de las Ofertas.

Todos los demas sobres se abrirdn de uno en uno,
leyendo en voz alta: el nombre del Oferente y si
contiene modificaciones; los precios de la oferta,
incluyendo cualquier descuento u ofertas alternativas;
la existencia de la Garantia de Mantenimiento de la
Oferta o Declaracion de Mantenimiento de la Oferta de
requerirse; y cualquier otro detalle que el Comprador
considere pertinente. Solamente los descuentos y
ofertas alternativas leidas en voz alta se consideraran
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en la evaluacién. Ninguna oferta sera rechazada
durante el Acto de Apertura, excepto las ofertas
tardias, de conformidad con la Subclausula 25.1 de las
IAO.

27.4 El Comprador preparard un acta del acto de apertura
de las ofertas que incluirda como minimo: el nombre del
Oferente y si hay retiro, sustitucion o modificacion; el
precio de la Oferta, por lote si corresponde, incluyendo
cualquier descuento y ofertas alternativas si estaban
permitidas; y la existencia o no de la Garantia de
Mantenimiento de la Oferta o de la Declaracién de
Mantenimiento de la Oferta, si se requeria. Se le
solicitard a los representantes de los Oferentes
presentes que firmen la hoja de asistencia. Una copia
del acta sera distribuida a los Oferentes que
presentaron sus ofertas a tiempo, y sera publicado en
linea si fue permitido ofertar electrénicamente.

E. Evaluacion y Comparacion de las Ofertas

28. Confidenciali- 28.1 No se divulgara a los Oferentes ni a ninguna persona
dad gue no esté oficialmente involucrada con el proceso de
la licitaciéon, informacion relacionada con la revision,
evaluacion, comparacion y poscalificacion de las
ofertas, ni sobre la recomendacion de adjudicacién del
contrato hasta que se haya publicado la adjudicacion
del Contrato.

28.2 Cualquier intento por parte de un Oferente para
influenciar al Comprador en la revision, evaluacion,
comparacion y poscalificacion de las ofertas o en la
adjudicacion del contrato podra resultar en el rechazo
de su oferta.

28.3 No obstante lo dispuesto en la Subclausula 28.2 de las
IAO, si durante el plazo transcurrido entre el Acto de
Apertura y la fecha de adjudicacion del contrato, un
Oferente desea comunicarse con el Comprador sobre
cualquier asunto relacionado con el proceso de la
licitacidon, debera hacerlo por escrito.

29. Aclaracion de 29.1 Para facilitar el proceso de revision, evaluacion,
las Ofertas comparacién y poscalificacion de las ofertas, el
Comprador podra, a su discrecion, solicitar a cualquier

Oferente aclaraciones sobre su Oferta. No se

consideraran aclaraciones a una oferta presentadas

Seccion I. Instrucciones a los Oferentes pég. 31



|
DIRECCION DE PROYECTOS!
DE DESARROLLO,

30. Cumplimiento
de las Ofertas

31. Diferencias,
errores y
omisiones

30.1

30.2

30.3

31.1

31.2

por Oferentes cuando no sean en respuesta a una
solicitud del Comprador. La solicitud de aclaracion por
el Comprador y la respuesta deberan ser hechas por
escrito. No se solicitard, ofrecera o permitird cambios
en los precios o a la esencia de la oferta, excepto para
confirmar  correcciones de errores aritméticos
descubiertos por el Comprador en la evaluacion de las
ofertas, de conformidad con la Clausula 31 de las IAO.

Para determinar si la oferta se ajusta sustancialmente
a los Documentos de Licitacién, el Comprador se
basara en el contenido de la propia oferta.

Una oferta que se ajusta sustancialmente a los
Documentos de Licitacidon es la que satisface todos los
términos, condiciones y especificaciones estipuladas
en dichos documentos sin desviaciones, reservas u
omisiones significativas. Una desviacion, reserva u
omision significativa es aquella que:

(a) afecta de una manera sustancial el alcance, la
calidad o el funcionamiento de los Bienes y
Servicios Conexos especificados en el Contrato;
0

(b) limita de una manera sustancial, contraria a los
Documentos de Licitacion, los derechos del
Comprador o las obligaciones del Oferente en
virtud del Contrato; o

(c) de rectificarse, afectaria injustamente la posicién
competitiva de los otros Oferentes que presentan
ofertas que se ajustan sustancialmente a los
Documentos de Licitacion.

Si una oferta no se ajusta sustancialmente a los
Documentos de Licitacion, debera ser rechazada por
el Comprador y el Oferente no podra ajustarla
posteriormente mediante correcciones de las
desviaciones, reservas u omisiones significativas.

Si una oferta se ajusta sustancialmente a los
Documentos de Licitacion, el Comprador podra
dispensar alguna diferencia u omision cuando ésta no
constituya una desviacion significativa.

Cuando una oferta se ajuste sustancialmente a los
Documentos de Licitacion, el Comprador podra
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solicitarle al Oferente que presente dentro de un plazo
razonable, informacion o documentacion necesaria
para rectificar diferencias u omisiones relacionadas
con requisitos no significativos de documentacion.
Dichas omisiones no podran estar relacionadas con
ningun aspecto del precio de la Oferta. Si el Oferente
no cumple con la peticibn, su oferta podra ser
rechazada.

31.3 A condicion de que la oferta cumpla sustancialmente
con los Documentos de Licitacion, el Comprador
corregira errores aritméticos de la siguiente manera:

(@) si hay una discrepancia entre un precio unitario y
el precio total obtenido al multiplicar ese precio
unitario por las cantidades correspondientes,
prevalecera el precio unitario y el precio total
sera corregido, a menos que, en opinion del
Comprador, hay un error obvio en la colocacién
del punto decimal, entonces el precio total
cotizado prevalecera y se corregira el precio
unitario;

(b) si hay un error en un total que corresponde a la
suma o resta de subtotales, los subtotales
prevaleceran y se corregira el total;

(c) si hay una discrepancia entre palabras y cifras,
prevalecera el monto expresado en palabras a
menos que la cantidad expresada en palabras
corresponda a un error aritmeético, en cuyo caso
prevaleceran las cantidades en cifras de
conformidad con los parrafos (@) y (b)
mencionados.

31.4 Si el Oferente que presenté la oferta evaluada como la
mas baja no acepta la correccion de los errores, su
oferta sera rechazada.

32. Examen 32.1 EI Comprador examinara todas las ofertas para
preliminar de confirmar que todos los documentos vy la
las Ofertas documentacion técnica solicitada en la Clausula 11 de

las IAO han sido suministrados y determinara si cada
documento entregado estd completo.

32.2 EI Comprador confirmard& que los siguientes
documentos e informacion han sido proporcionados
con la oferta. Si cualquiera de estos documentos o
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33. Examen de los
Términos y
Condiciones;
Evaluacion
Técnica

34. Conversion a
una sola
moneda

35. Preferencia
nacional

36. Evaluacion de
las Ofertas

33.1

33.2

33.3

34.1

35.1

36.1

informacion faltaran, la oferta sera rechazada.

(@) Formulario de Oferta, de conformidad con la
Subclausula 12.1 de las IAO;

(b) Lista de Precios, de conformidad con la
Subclausula 12.2 de las IAO; y

(c) Garantia de Mantenimiento de la Oferta o
Declaracion de Mantenimiento de la Oferta, de
conformidad con la Subclausula 21 de las IAO si
corresponde.

El Comprador examinara todas las ofertas para
confirmar que todas las estipulaciones y condiciones
de las CGC y de las CEC han sido aceptadas por el
Oferente sin desviaciones, reservas u omisiones
significativas.

El Comprador evaluard los aspectos técnicos de la
oferta presentada en virtud de la Clausula 18 de las
IAO, para confirmar que todos los requisitos
estipulados en la Seccion VI, Requisitos de los Bienes
y Servicios de los Documentos de Licitacion, han sido
cumplidos sin  ninguna desviacion o reserva
significativa.

Si después de haber examinado los términos y
condiciones y efectuada la evaluacion técnica, el
Comprador establece que la oferta no se ajusta
sustancialmente a los Documentos de Licitacion de
conformidad con la Clausula 30 de las IAO, la oferta
sera rechazada.

Para efectos de evaluacibn y comparacion, el
Comprador convertira todos los precios de las ofertas
expresados en diferentes monedas a la moneda Unica
indicada en los DDL utilizando el tipo de cambio
vendedor establecido por la fuente y en la fecha
especificada en los DDL.

La preferencia nacional no sera un factor de
evaluacion a menos que se indique lo contrario en los
DDL.

El Comprador evaluar4d todas las ofertas que se
determine que hasta esta etapa de la evaluacion se
ajustan sustancialmente a los Documentos de

pag. 34

Seccién I. Instrucciones a los Oferentes



|
DIRECCION DE PROYECTOS!
DE DESARROLLO,

Licitacion.

36.2 Para

evaluar las ofertas, el Comprador utilizara

Gnicamente los factores, metodologias y criterios

defini

dos en la Clausula 36 de las IAO. No se permitira

ningun otro criterio ni metodologia.

36.3 Al evaluar las Ofertas, el Comprador considerara lo
siguiente:

(@)

(b)

()

(d)

(e)

El precio cotizado de conformidad con la
Clausula 14 de las IAO;

El ajuste del precio por correcciones de errores
aritméticos de conformidad con la Subclausula
31.3 de las IAO;

El ajuste del precio debido a descuentos
ofrecidos de conformidad con la Subclausula
14.4 de las IAO;

Ajustes debidos a la aplicacion de criterios de
evaluacion especificados en los DDL de entre los
indicados en la Seccion Ill, Criterios de
Evaluacion y Calificacion;

Ajustes debidos a la aplicacién de un margen de
preferencia, si corresponde, de conformidad con
la clausula 35 de las IAO.

36.4 Al evaluar una oferta el Comprador excluird y no
tendra en cuenta:

(@)

(b)

(©)

En el caso de bienes de origen en el pais del
Comprador, los impuestos sobre las ventas y
otros impuestos similares pagaderos sobre los
bienes si el contrato es adjudicado al Oferente;

En el caso de bienes de origen fuera del Pais del
Comprador, previamente importados o a ser
importados, los derechos de aduana y otros
impuestos a la importacion, impuestos sobre las
ventas y otros impuestos similares pagaderos
sobre los bienes si el contrato es adjudicado al
Oferente;

Ninguna disposicion por ajuste de precios
durante el periodo de ejecucién del contrato, si

Seccidn I. Instrucciones a los Oferentes
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37. Comparacion
de las Ofertas

38.Poscalificacion
del Oferente

36.5

36.6

37.1

38.1

38.2

38.3

estuviese estipulado en la oferta.

La evaluacion de una oferta requerirdA que el
Comprador considere otros factores, ademas del
precio cotizado, de conformidad con la Clausula 14 de
las 1AO. Estos factores estaran relacionados con las
caracteristicas, rendimiento, términos y condiciones de
la compra de los Bienes y Servicios Conexos. El
efecto de los factores seleccionados, si los hubiere, se
expresaran en términos monetarios para facilitar la
comparacion de las ofertas, a menos que se indique lo
contrario en la Seccion lll, Criterios de Evaluacion y
Calificacion. Los factores, metodologias y criterios
que se apliguen seran aquellos especificados de
conformidad con la Subclausula 36.3(d) de las IAO.

Si asi se indica en los DDL, estos Documentos de
Licitacion permitiran que los Oferentes coticen precios
separados por uno o mas lotes, y permitiran que el
Comprador adjudique uno o varios lotes a mas de un
Oferente. La metodologia de evaluacion para
determinar la combinacion de lotes evaluada como la
mas baja, esta detallada en la Seccion lll, Criterios de
Evaluacion y Calificacion.

El Comprador comparara todas las ofertas que
cumplen sustancialmente para determinar la oferta
evaluada como la mas baja, de conformidad con la
Clausula 36 de las IAO.

El Comprador determinara, a su entera satisfaccion, si
el Oferente seleccionado como el que ha presentado
la oferta evaluada como la mas baja y ha cumplido
sustancialmente con la oferta, esta calificado para
ejecutar el Contrato satisfactoriamente.

Dicha determinacion se basara en el examen de la
evidencia documentada de las calificaciones del
Oferente que éste ha presentado, de conformidad con
la Clausula 19 de las IAO.

Una determinaciéon afirmativa sera un requisito previo
para la adjudicacién del Contrato al Oferente. Una
determinacién negativa resultara en el rechazo de la
oferta del Oferente, en cuyo caso el Comprador
procedera a determinar si el Oferente que presento la
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39.

40.

41.

42.

Derecho del
comprador a
aceptar
cualquier
ofertay a
rechazar
cualquierao
todas las
ofertas

Criterios de
Adjudicacién

Derecho del
Comprador a
variar las
cantidades en
el momento
dela
adjudicacién

Notificacion
de
Adjudicacién
del Contrato

39.1

siguiente oferta evaluada como la mas baja esta
calificado para ejecutar el contrato satisfactoriamente.

El Comprador se reserva el derecho a aceptar o
rechazar cualquier oferta, de anular el proceso
licitatorio y de rechazar todas las ofertas en cualquier
momento antes de la adjudicacion del contrato, sin
qgue por ello adquiera responsabilidad alguna ante los
Oferentes.

F. Adjudicacion del Contrato

40.1 EI Comprador, previa intervenciéon del Tribunal de

Cuentas, adjudicara el Contrato al Oferente cuya oferta
haya sido determinada la mejor evaluada, siempre y
cuando el Comprador determine que el Oferente esta
calificado para ejecutar el Contrato satisfactoriamente.

41.1 Al momento de adjudicar el Contrato, el Comprador se

reserva el derecho a aumentar o disminuir la cantidad
de los Bienes y Servicios Conexos especificados
originalmente en la Seccibn VI, Lista de
Requerimientos, siempre y cuando esta variacion no
exceda los porcentajes indicados en los DDL, y no
altere los precios unitarios u otros términos vy
condiciones de la Oferta y de los Documentos de
Licitacion.

42.1 Antes de la expiracion del periodo de validez de las

42.2 Mientras se prepara un Contrato formal

42.3

ofertas, el Comprador notificara por escrito al Oferente
seleccionado que su Oferta ha sido aceptada.

y es

perfeccionado, la notificacion de adjudicacion

constituira el Contrato.

El Comprador publicard en el sitio de Internet del
UNDB (United Nations Development Business) y en el
sitio de Internet del Banco los resultados de la
licitacion, identificando la oferta y nimero de lotes y la
siguiente informacion: (i) nombre de todos los
Oferentes que presentaron ofertas; (ii) los precios que
se leyeron en voz alta en el acto de apertura de las
ofertas; (i) nombre de los Oferentes cuyas ofertas

Seccidn I. Instrucciones a los Oferentes
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fueron evaluadas y precios evaluados de cada oferta
evaluada; (iv) nombre de los Oferentes cuyas ofertas
fueron rechazadas y las razones de su rechazo; y (v)
nombre del Oferente seleccionado y el precio cotizado,
asi como la duracion y un resumen del alcance del
contrato adjudicado. Después de la publicacion de la
adjudicacion del contrato, los Oferentes no favorecidos
podran solicitar por escrito al Comprador explicaciones
de las razones por las cuales sus ofertas no fueron
seleccionadas. ElI Comprador, después de Ila
adjudicacién del Contrato, respondera prontamente y
por escrito a cualquier Oferente no favorecido que
solicite dichas explicaciones.

43. Firma del 43.1 Inmediatamente después de la notificacion de
Contrato adjudicacion, el Comprador enviara al Oferente
seleccionado el Convenio y las Condiciones

Especiales del Contrato.

El Oferente seleccionado tendra un plazo de 28 dias
después de la fecha de recibo del Convenio para
firmarlo, fecharlo y devolverlo al Comprador.

Cuando el Oferente seleccionado suministre el Convenio
firmado y la garantia de cumplimiento de conformidad
con la Clausula 44 de las IAO, el Comprador informara
inmediatamente a cada uno de los Oferentes no
seleccionados y les devolvera su garantia de
Mantenimiento de la oferta, de conformidad con la
Clausula 21.4 de las IAO.

44. Garantia de 44.1 Dentro de los veintiocho (28) dias siguientes al recibo
Cumplimiento de la notificacion de adjudicacion de parte del
del Contrato Comprador, el Oferente seleccionado debera presentar

la Garantia de Cumplimiento del Contrato, de
conformidad con las CGC, utilizando para dicho
propoésito el formulario de Garantia de Cumplimiento
incluido en la Seccion IX, Formularios del Contrato, u
otro formulario aceptable para el Comprador. El
Comprador notificara inmediatamente el nombre del
Oferente seleccionado a todos los Oferentes no
favorecidos y les devolverd las Garantias de
Mantenimiento de la Oferta de conformidad con la
Clausula 21.4 de las 1AO.

44.2 Si el Oferente seleccionado no cumple con la
presentacion de la Garantia de Cumplimiento
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mencionada anteriormente o no firma el Contrato, esto
constituira bases suficientes para anular la
adjudicaciéon del contrato y hacer efectiva la Garantia
de Mantenimiento de la Oferta o ejecutar la
Declaracion de Mantenimiento de la Oferta. En tal
caso, el Comprador podra adjudicar el Contrato al
Oferente cuya oferta sea evaluada como la siguiente
mas baja y que se ajuste sustancialmente a los
Documentos de Licitacion, y que el Comprador
determine que est4 calificado para ejecutar el Contrato
satisfactoriamente.
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Seccion Il. Datos de la Licitacion (DDL)

Los datos especificos que se presentan a continuacion sobre los bienes que
hayan de adquirirse, complementaran, suplementardan o enmendaran las
disposiciones en las Instrucciones a los Oferentes (IAO). En caso de conflicto, las
disposiciones contenidas aqui prevaleceran sobre las disposiciones en las IAO.

Clausula en A. Disposiciones Generales
las IAO

IAO 1.1 El nimero del Llamado a Licitacién es: 01/2010

IAO 1.1 El Comprador es: Direccion de Proyectos de Desarrollo
IAO 1.1

El nombre de la LPN es: Adquisicion de un sistema para la
gestion, seguimiento y evaluacién de Proyectos.

El nUmero de identificacion de la LPN es: 01/2010.

El ndmero, identificacion y nombres de los items que comprenden
esta LPN son:

1) OFERTA BASICA:

Andlisis de requerimientos

Software aplicativo

Transferencia tecnologica

Servicios de soporte técnico y mantenimiento (3 afios)
Capacitacion

moowz

2) OPCIONAL DE COTIZACION OBLIGATORIA:
F. Servicios de soporte técnico y mantenimiento (afios 4 y 5)

La entrega sera en Convencién 1366 4° Piso

IAO 2.1 El nombre del Prestatario es: Republica Oriental del Uruguay.
IAO 2.1 El nombre del Proyecto es: Programa de Desarrollo y Gestion
Municipal 1V.

B. Contenido de los Documentos de Licitacion
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IAO 7.1 Para aclaraciones de las ofertas, solamente, la direccion del
Comprador es:
Atencion: Direccion de Proyectos de Desarrollo
Direccion: Convencion 1366 4° Piso
Ciudad: Montevideo
Cadigo postal: 11.000
Pais: Uruguay
Teléfono: (02) 9084271
Fax: (02) 9084271
Direccion de correo electronico: licpub01-2010@diprode.opp.gub.uy
El plazo de presentacion de aclaraciones a las ofertas son 5 (cinco)
dias anteriores a la fecha prevista para la apertura de ofertas.
C. Preparacion de las Ofertas
IAO 10.1 El idioma en que se debe presentar la oferta es: espafiol. Se acepta

la presentacion de los catalogos o folletos en idioma espafiol y/o los
siguientes idiomas: portugués, inglés o francés. De ser necesario y a
pedido del comprador el oferente debera proporcionar una traduccién
al idioma espafiol.
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IAO 11.1(h) | Los Oferente deberdn presentar los siguientes documentos
adicionales con su oferta:

e Con la oferta debera presentarse toda la informacion necesaria
para el estudio técnico de las mismas, pudiendo, el integrante
técnico del Contratante, solicitar al Contratista, las aclaraciones
gue considere necesarias.

e Cronograma de entrega: El Oferente debera proveer un
cronograma completo detallado de entrega de los suministros,
de acuerdo con los plazos indicados en la Seccién VI Lista de
Requisitos -“Lista de Bienes o Servicios Conexos y Plan de
Entregas o cumplimiento” del Pliego. El cronograma debera
estar en dias después de la firma del contrato y no en fechas
absolutas.

Documentos que acrediten las calificaciones del Oferente para
ejecutar el Contrato:

Los requisitos considerados obligatorios de las siguientes areas de
evaluacion, son los que se detallan a continuacion:

a. Elegibilidad:

Documentacion que acredite la elegibilidad del Oferente de acuerdo

a los criterios establecidos en las clausulas 2 y 3 de las Instrucciones

a los Oferentes, las cuales hagan constar que el Oferente:

¢ Pertenece a un pais miembro del Banco.

¢ Relne condiciones que lo acreditan para pertenecer a un pais
miembro.

e Cumple con los requisitos de representar un solo grupo financiero.

e Goza de autonomia legal y financiera, en caso de ser una
empresa estatal o para-estatal.

b. Comprobantes legales:

e Documentacion de la empresa a través de certificado notarial
con control completo de la misma (constitucion, integracion,
representantes, inscripcion en Registros Publicos, etc.).

e Poder o carta poder de representacion.

¢ Autorizacién del fabricante (si se aplica).

e Comprobante del cumplimiento fiscal (solo para empresas
establecidas en el Uruguay referido a DGl y BPS).

e Para el caso de las Oferentes que tengan intencion de
consorciarse se deberd incluir en esta seccion la Carta de
Intencion correspondiente o una copia del Acta de constitucion del
Consorcio.

e Seguro de Accidentes del Trabajo y Enfermedades
Profesionales del BSE vigente a la fecha de la apertura

pag. 42 Seccion Il. Datos de la Licitacion (DDL)




DIRECCION DE PROYECTOS
DE DESARROLLO,

c. Capacidad financiera:

e indices de situacion financiera de los ultimos dos afios (certificado
por Contador Publico).

¢ Referencias bancarias (minimo dos) de Bancos de reconocido
prestigio nacional o internacional

d. Antecedentes de la empresa:

¢ Documentos que acrediten la experiencia general de la empresa.

¢ Documentos que acrediten la experiencia general de la empresa
como proveedora de bienes en licitaciones similares.

e Documentos que acrediten la inexistencia de embargos y/o
inhibiciones, asi como el cumplimiento de lo dispuesto en la Ley
17.957 del 4/6/2006 (certificado del Registro de Deudores
Alimentarios expedido por el Registro Nacional de Actos
Personales, Seccion Interdicciones, con descartes por escribano
publico de corresponder).

Nota: Los certificados notariales deberan ser expedidos con una
anterioridad maxima de 3 dias habiles anteriores a la fecha de
apertura.

IAO 13.1 Las ofertas alternativas no seran permitidas.

IAO 14.4 La edicion de Incoterms 2000 de la Camara de Comercio
Internacional.

IAO 14.5 (a), | Forma de cotizar: Los precios se cotizaran en pesos uruguayos.

(b)

En todos los casos se debe especificar todos los precios unitarios
de todos los materiales y servicios cotizados. Los datos a incluir
deben ser monto unitario de cada item, sin impuestos, monto total
sin impuestos. Todos los impuestos a los que el item esté sujeto
deberan ser discriminados.
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IAO 14.7 Solo se admitira ajuste para el item F, el que se actualizara por la

siguiente paramétrica:

P=Po (IPC/IPCo)

P= Precio actualizado.

Po= Precio de la oferta.

IPC= indice de Precios al Consumo al dia de recepcion de la factura (fuente Instituto de
Estadistica).

IPCo= indice de Precios al Consumo (fuente Instituto de Estadistica) al dia anterior al de
la apertura de la licitacion.

IAO 14.8 Los precios cotizados seran por la totalidad de cada item.

IAO 15.1 Los precios cotizados seran en pesos uruguayos.

IAO 18.3 El periodo de tiempo estimado de funcionamiento (para efectos de
mantenimiento) es: 3 afios

IAO 19.1 (a) | Se requiere la Autorizacion del Fabricante, Mayorista o Distribuidor
Oficial.

IAO 19.1 (b) | En el caso de un Oferente que no esta establecido comercialmente
en el Pais del Comprador, el Oferente estd o estard (si se le
adjudica el contrato) representado por un Agente en el Pais del
Comprador equipado y con capacidad para cumplir con las
obligaciones de mantenimiento, reparaciones y almacenamiento de
repuestos, estipuladas en las Condiciones del Contrato y/o las
Especificaciones Técnicas.

IAO 20.1 El plazo de validez de la oferta basica serd de 180 dias
calendarios. El periodo de validez de la oferta opcional de
cotizacion obligatoria sera de 360 dias.
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IAO 21.1

La oferta debera incluir una Garantia de Mantenimiento (emitida
por un banco o una aseguradora) incluida en la Seccién IV
Formularios de la Oferta;

Debera constituirse una garantia de mantenimiento de oferta por
la totalidad de la oferta. Una vez adjudicada la oferta basica, le
sera devuelta la garantia de mantenimiento de oferta por la oferta
total.

La garantia deber& ser depositada por:

- el “oferente” (ofertas de empresas nacionales o
extranjeras por si mismas), 6

- por un ‘“representante de firmas extranjeras en
representacion del oferente” (en el caso de empresas
extranjeras cuya oferta se presente por medio de un
representante de firmas extranjeras).
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IAO 21.2

El monto de la Garantia de Mantenimiento de la Oferta para la oferta total
debera ser como minimo la suma de U$S 1.500 (do6lares americanos un
mil quinientos).

Si no se presenta la garantia la oferta serd automaticamente rechazada.
Si la garantia es por un monto inferior o no esta emitida a primer
requerimiento se dispondra, para perfeccionar la garantia de 48 hs a
partir de la correspondiente notificacion.

Forma de la Garantia de Mantenimiento de Oferta:

La garantia debera ser depositada antes de la hora estipulada para la
apertura de las ofertas, en la Tesoreria de la Direccién de Proyectos de
Desarrollo y copia de la constancia del depésito de la misma debera estar
[unto con la oferta en el momento de la apertura.

La garantia debera constituirse a la orden de la Contratante, utilizando
cualquiera de los procedimientos indicados a continuacion, previa
aceptacion a discrecion de la misma:

a) Efectivo en Délares Estadounidenses.

b) Fianza o Aval bancario, establecido en Délares por un Banco de Plaza
de primera linea, que debera ser de aceptacion de la Contratante. Ante
el incumplimiento del Oferente bastard el solo requerimiento de la
Contratante para que la Institucion Bancaria abone la indemnizacion
correspondiente.

) Fianza establecida en Délares por un Banco extranjero que debera ser
de aceptaciéon de la Contratante y avalado por un Banco de Plaza de
primera linea, sea casa matriz o sucursal del mismo, que sera
responsable directo de incumplimientos de cualquier indole. El Banco
Extranjero debera acreditar de manera fiel que el proponente constituy6
el aval de fianza. Ante el incumplimiento del Oferente bastara el solo
requerimiento de la Administracion para que la Institucion Bancaria
abone la indemnizacién correspondiente.

d) Pdliza de seguro de fianza emitida por el Banco de Seguros del Estado.

e) Carta de crédito irrevocable emitida por un banco establecido en el pais
del comprador o en el extranjero y aceptable para el comprador,

Para eventuales conversiones se utilizaran los arbitrajes o el tipo de cambio
interbancario vendedor vigente al cierre de la Mesa de Cambios del Banco
Central del Uruguay, del ultimo dia habil anterior a la fecha de caucion o a
la fecha de emitido el aval bancario.

La garantia estara incondicionalmente a disposicién de la Contratante y no
demandara ningun tramite especial ni discusién para hacer efectivo su total
o parcial cobro, dentro de las 24 (veinticuatro) horas en que éste fuera
solicitado por la Contratante. El importe sera utilizado para cubrir los costos
correspondientes a dafios causados a la Contratante, resultantes de
obligaciones del Oferente.

El costo resultante de la garantia seré totalmente de cuenta del Oferente
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IAO 22.1

Ademas de la oferta original, el nUmero de copias es: 3 (tres)
copias.

Las hojas seran numeradas correlativamente y la propuesta debera
presentarse engrapada y encuadernada.

IAO 22.2

La confirmacion por escrito de la autorizacion para firmar a nombre
del Oferente debera consistir en: poder extendido por Escribano
Pdblico vigente, debidamente legalizado y protocolizado,
autorizando al firmante de la oferta a contraer obligaciones en
nombre de la empresa oferente.

D. Presentacion y Apertura de Ofertas

IAO 23.1

Los Oferentes no tendran la opcion de presentar sus ofertas
electronicamente.

Las ofertas podran ser presentadas por:

a) el “oferente” (ofertas de empresas nacionales o extranjeras por
si mismas)

b) por un “representante de firmas extranjeras en representacién
del oferente” (en el caso de empresas extranjeras cuya oferta
se presente por medio de un representante de firmas
extranjeras)

c) los “representantes de firmas extranjeras” podran representar a
un unico oferente y deberan acreditar estar inscriptos en el
Registro Nacional de Representantes de Firmas Extranjeras
(Ministerio de Economia y Finanzas, Ley 16.497 del 15/06/94,
Decreto 369/94 del 22/08/94), en caso de resultar adjudicatario
previo a la firma del contrato.

Seccién Il. Datos de la Licitacién (DDL) pag. 47




DIRECCION DE PROYECTOS
DE DESARROLLO,

IAO 23.2 (c)

Los sobres interiores y exteriores deberan llevar las siguientes
leyendas adicionales de identificacion:

Adquisicién de un sistema para la gestion, seguimiento y
evaluacion de Proyectos.

Programa de Desarrollo y Gestién Municipal IV
Direccion de Proyectos de Desarrollo - Uruguay
NOMBRE DEL OFERENTE:

Licitacion Publica Nacional: 01/2010

SOBRE N° 1 (Propuesta Técnica)

SOBRE N° 2 (Propuesta Econdmica)

IAO 24.1

Para propésitos de la presentacion de las ofertas, la direccion
del Comprador es:

Atencion: Direccion de Proyectos de Desarrollo
Direccién: Convencion 1366 4° Piso

Ciudad: Montevideo

Cddigo postal: 11.000

Pais: Uruguay

Teléfono: (02) 9084271

La fecha limite para presentar las ofertas es:
Fecha: 8 de febrero de 2010. Hora: 14.00

IAO 27.1

La apertura de las ofertas tendré lugar en:
Direccion: Convencion 1366 4° Piso

Ciudad: Montevideo

Fecha: 8 de febrero de 2010.

Hora: 14.00

Por ser este un llamado en modalidad de dos sobres, en el Acto de
apertura se abrird solamente el Sobre N° 1 referente a la Oferta
Técnica; en esta ceremonia no seran abiertos los Sobres N° 2,
marcados “Precio de la Oferta”, en el interior de los cuales deberan
figurar las cotizaciones.
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E. Evaluacion y Comparacion de las Ofertas

IAO 31.3 En caso de reflejar la falta o disconformidad de un item o
componente se aplicara lo siguiente:

En el caso que una oferta incluya algun item sin indicarlo en la lista
de precios, y sea aceptado técnicamente, la Administracion lo
incluira en el comparativo de precios a costo cero.

A los efectos de la adjudicacién aquel item incluido en la lista de
precios sin indicar valor y /o aquel item que este incluido en la
oferta y no esté indicado en la Lista de Precios, se considerara
como cotizado a valor cero, estando el oferente (en caso de
resultar adjudicatario) obligado a proporcionarlo sin costo para la
Intendencia de...

A los efectos comparativos, se considerardn las cantidades
indicadas en las Listas de Precios.

IAO 34.1 No aplica
IAO 35.1 La Preferencia Nacional no serd un factor de evaluacién de la
oferta.

IAO 36.3 (d) | Los Criterios de Evaluacion y Calificacion se desarrollan en la

Seccion lll.
IAO 36.6 No aplica.
F. Adjudicacién del Contrato
IAO 41.1 El maximo porcentaje en que las cantidades podran ser

aumentadas hasta un 20% sin que varien los precios unitarios ni
las condiciones de entrega

El maximo porcentaje en que las cantidades podran ser
disminuidas hasta un 10% sin que varien los precios unitarios ni
las condiciones de entrega.

NOTA 1: A efectos meramente indicativos el presupuesto de Oficina
asciende a la suma de pesos uruguayos 3.007.500 impuestos
incluidos para la oferta basica.

NOTA 2: El Plazo de Ejecucion es de 300 dias para la oferta basica.
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Seccion lll. Criterios de Evaluacion y
Calificacion
Objetivo de la Licitacion

El objetivo de la presente licitacion es dotar a la Direccion de Proyectos de
Desarrollo, por medio de la adquisicion de un sistema de informaciéon y
gestiéon informatizada, de un soporte para la Gestidn, Seguimiento y
Evaluacion de los Proyectos que se administran en los distintos programas bajo
su Orbita.

Seleccién y Evaluacion

Se seleccionara la propuesta mejor evaluada globalmente que cumpla
sustancialmente los requisitos establecidos en estas bases.

La evaluacion de las ofertas se hara tomando en cuenta la oferta basica y la
oferta opcional de cotizacion obligatoria.

Sin perjuicio de lo anterior, la DI.PRO.DE. se reserva el derecho de no
adjudicar o adjudicar total o parcialmente los componentes de la oferta opcional
durante el periodo de mantenimiento de dicha oferta.

La proyeccion a doce (12) meses del mantenimiento de los sistemas aplicativos
(afio 4) y (afio 5) para la oferta opcional de cotizacion obligatoria, deberan
cotizarse por separado y podra el contratante adjudicar o no este rubro.

1) REQUISITOS TECNICOS DE CALIFICACION
OBLIGATORIA

Los Oferentes deben cumplir con los Documentos que acrediten las
calificaciones del Oferente para ejecutar el Contrato. La calificacion seré:
cumple / no cumple. Si no cumple con cualquiera de las areas que se sefalan,
la oferta sera descalificada.

Los requisitos considerados obligatorios de las siguientes areas de evaluacion,
son los que se detallan a continuacion:

A) Elegibilidad:

Documentacion que acredite la elegibilidad del Oferente de acuerdo a los criterios

establecidos en las clausulas 2 y 3 de las Instrucciones a los Oferentes, las

cuales hagan constar que el Oferente:

¢ Pertenece a un pais miembro del Banco.

e Goza de autonomia legal y financiera, en caso de ser una empresa estatal o
para-estatal.
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B) Comprobantes legales:

Acta constitutiva de la empresa.

Poder o carta poder de representacion.

Comprobante de intencion de formar consorcio, (si aplica).

Autorizacion del fabricante (si aplica).

Comprobante del cumplimiento fiscal (solo para empresas establecidas en el
Uruguay referido a DGI y BPS).

Para el caso de las Oferentes que tengan intencion de consorciarse se debera
incluir en esta seccion la Carta de Intencidén correspondiente o una copia del
Acta de constitucion del Consorcio.

C) Capacidad financiera:

Razdn Corriente: Relacion entre Activos Corrientes / Pasivos Corrientes (sin
incluir deudas financieras). Debera demostrarse que el Oferente tiene una
Razdn Corriente mayor a 1,3.

Relacion deuda Financiera / Patrimonio: Relacion entre Deuda Financiera Total
(corto y Largo Plazo sobre el Patrimonio Total). Debera acreditarse que el
Oferente tiene una Relacién menor o igual a 2,5.

Referencias bancarias (minimo dos) de Bancos de reconocido prestigio
nacional o internacional

D) Antecedentes de la empresa.
d.1. Antigiedad de la empresa.

La empresa debera acreditar 3 afios 0 mas de permanencia probada en
Uruguay o en cualquier pais miembro del BID.

d.2. Experiencia en proyectos para otras Administraciones del
Estado.

La empresa debera acreditar la participacion en por lo menos un proyecto en
algin organismo publico, en donde se haya desarrollado y puesto en
produccion el sistema de al menos el 75% de las funcionalidades de este
sistema aplicativo.

2) CRITERIOS DE EVALUACION

Los criterios de evaluacion de las ofertas seran los siguientes: 1) propuesta
técnica con una ponderacion en la propuesta total del 60% y 2) propuesta
econOmica con una ponderacion en el total del 40%, como se presenta en el
siguiente cuadro:

AREA PONDERACION
Propuesta Técnica 60%
Propuesta EconOmica 40%

2.1. CRITERIOS DE EVALUACION TECNICA:
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1. La Comisién Asesora valorara y comparara técnicamente las propuestas de

los eferentes.

2. La evaluacion de las ofertas técnicas considerard los siguientes aspectos,
cuyas ponderaciones desagregadas se presentan a continuacion:

FACTOR CONCEPTO PONDERACION PUNTAJE
A Experiencia especifica de la 15% 150 puntos
empresa proveedora
B Personal clave 15% 150 puntos
C Cumplimiento con las 70% 700 puntos
funcionalidades especificas
solicitadas

Total: | 1000 puntos

Para calificar, la propuesta debera obtener al menos el 60% del méximo de
puntos asignables técnicamente a cada factor y no menos del 70% del total de
puntos correspondientes al total de la Propuesta técnica (1000 puntos).

El puntaje total de la propuesta sera calculado como:
PUNTAJE TECNICO = puntaje factor A + puntaje factor B + puntaje factor C

FACTOR A: EXPERIENCIA ESPECIFICA DE LA EMPRESA PROVEEDORA
(MAXIMO 150 PUNTOS, MINIMO 90 PUNTOS)

Este factor se evaluard tomando como referencia el item que se detalla a
continuacion:

Experiencia en proyectos de disefio, desarrollo y/o implementacion de sistemas
de informacion en los ultimos diez (10) afos.

Se asignard 10 puntos por cada proyecto de disefio, desarrollo y/o
implementacion de sistemas de informacion realizado en los dltimos diez (10)
anos.

FACTOR B: PERSONAL CLAVE (MAXIMO 150 PUNTOS, MINIMO 90
PUNTOS)

Se considerara imprescindible que la empresa proveedora cuente con personal
con los siguientes perfiles:

1. LIDER O COORDINADOR DEL PROYECTO (45 puntos).

1.1 Estudios y cursos de especializacion:
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Debera consignarse todos los estudios realizados por el profesional propuesto.
A los efectos de la evaluacion se considerara el siguiente detalle:

Titulo universitario y cursos de especializacién y/o cursos | 10 puntos
de postgrado

Solo Titulo universitario 5 puntos
Ninguno 0 puntos
1.2  Cargos gerenciales y directivos desempefiados:

Debera haber ocupado cargos gerenciales en el area privada o de la
administracion publica o en organismos internacionales. A los efectos de la

evaluacion se considerard el siguiente detalle:

Mas de 5 afios 15 puntos
Mas de 2 afos y hasta 5 afios 10 puntos
Hasta 2 afios 0 puntos

1.3  Experiencia general en la coordinacion de proyectos:

Debera acreditar experiencia en la coordinacién de proyectos de disefio,
desarrollo y/o implementacion de sistemas de informacion en los ultimos quince

(15) afios.

Mas de 10 proyectos 20 puntos
Mas de 5 proyectos y hasta 10 proyectos 15 puntos
Mas de 2 proyectos y hasta 5 proyectos 10 puntos
Hasta 2 proyectos 5 puntos

2. ESPECIALISTA EN DISENO, DESARROLLO E IMPLANTACION DE

SISTEMAS INFORMATICOS (35 puntos).

2.1 Estudios y cursos de especializacion:

Debera consignarse todos los estudios realizados por el profesional propuesto.
A los efectos de la evaluacién se considerara el siguiente detalle:

Titulo universitario y cursos de especializacién y/o cursos | 15 puntos
de postgrado

Soélo Titulo universitario 10 puntos
Ninguno 0 puntos
2.2  Experiencia general:

Deber4 acreditar experiencia en la instalacion, disefio, implementacion y

mantenimiento de bases de datos y sistemas informaticos.

Mas de 10 proyectos

20 puntos

Mas de 5 proyectos y hasta 10 proyectos

15 puntos
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Mas de 2 proyectos y hasta 5 proyectos 10 puntos

Hasta 2 proyectos 5 puntos

3. ESPECIALISTA EN DISENO Y ADMINISTRACION DE BASES DE
DATOS (35 puntos).

3.1 Estudios y cursos de especializacion:
Deber& consignarse todos los estudios realizados por el profesional propuesto.
A los efectos de la evaluacién se considerara el siguiente detalle:

Titulo universitario y cursos de especializacién y/o cursos | 15 puntos
de postgrado

Solo Titulo universitario 10 puntos

Ninguno 0 puntos

3.2  Experiencia general:
Debera acreditar experiencia en la instalacion, disefio, implementacion vy
mantenimiento de bases de datos.

Mas de 10 proyectos 20 puntos
Mas de 5 proyectos y hasta 10 proyectos 15 puntos
Mas de 2 proyectos y hasta 5 proyectos 10 puntos
Hasta 2 proyectos 5 puntos

4. ESPECIALISTA EN DISENO E IMPLEMENTACION DE SISTEMAS EN
ARQUITECTURA WEB ENABLE (35 puntos).

4.1 Estudios y cursos de especializacion:
Debera consignarse todos los estudios realizados por el profesional propuesto.
A los efectos de la evaluacion se considerara el siguiente detalle:

Titulo universitario y cursos de especializacién y/o cursos | 15 puntos
de postgrado

Solo Titulo universitario 10 puntos

Ninguno 0 puntos

4.2  Experiencia general:
Debera acreditar experiencia en la instalacion, disefio, desarrollo de sistemas e
implementacion con arquitectura Web enable.

Mas de 10 proyectos 20 puntos
Mas de 5 proyectos y hasta 10 proyectos 15 puntos
Mas de 2 proyectos y hasta 5 proyectos 10 puntos
Hasta 2 proyectos 5 puntos
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FACTOR C: CUMPLIMIENTO CON LAS FUNCIONALIDADES ESPECIFICAS

SOLICITADAS (MAXIMO 700 PUNTOS, MINIMO 420 PUNTOS)

ITEMS MINIMO MAXIMO
Funcionalidades requeridas en el | 42 puntos 70 puntos
Mdodulo de datos basicos
Funcionalidades requeridas en el | 42 puntos 70 puntos
Moédulo de proyectos (ciclo de
proyectos)

Funcionalidades requeridas en el | 42 puntos 70 puntos
Maodulo de planificacion y
programacion
Funcionalidades requeridas en el | 42 puntos 70 puntos
Modulo de consultorias
Funcionalidades requeridas en el | 42 puntos 70 puntos
Modulo de obras
Funcionalidades requeridas en el | 42 puntos 70 puntos
Modulo de bienes
Funcionalidades requeridas en el | 42 puntos 70 puntos
Mddulo de tramites
Funcionalidades requeridas en el | 42 puntos 70 puntos
Médulo de seguimiento, monitoreo y
evaluacion
Funcionalidades requeridas en el | 42 puntos 70 puntos
Modulo de indicadores de gestion del
proyecto
Funcionalidades requeridas en el | 42 puntos 70 puntos
Médulo de seguridad

MINIMO MAXIMO

420 700

Para cada item se tomara en cuenta el cumplimiento de las funcionalidades
presentadas en la propuesta técnica en relacion a las funcionalidades

solicitadas.

La propuesta no cumple con las funcionalidades solicitadas: O punto.

La propuesta cumple parcialmente con las funcionalidades solicitadas: 42

puntos.

La propuesta cumple con las funcionalidades solicitadas: 56 puntos.
La propuesta excede las funcionalidades solicitadas: 70 puntos.
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2.2. CRITERIOS DE EVALUACION ECONOMICA

La Comision Asesora valorara y comparara las propuestas econdémicas. Para ello
efectuara una evaluacion de la documentacion presentada por el oferente y
completara una planilla de calificacion.

Solo se realizara la evaluacion de las ofertas econdmicas para aquellas que han
cumplido con los minimos de la Oferta Técnica

Todos los valores monetarios de la propuesta estaran expresados en PESOS
URUGUAYOS.

A los efectos de la “comparacion” de precios de oferta, se consideraran los
precios ofertados sin impuestos.

Escala de ponderacion de lo econdémico:

En la ponderacién del factor econdmico, una vez que se haya concluido la
evaluacion de la calidad de la oferta, la Comision Asesora de Adjudicaciones,
procedera a asignar los puntajes a la oferta econémica de dicho bien. Para ello se
trabajard con base en una escala que se construye una vez conocidos los precios
presentados por los Oferentes. En dicha escala, el puntaje mas alto posible sera
de 1000 (mil) puntos y se asignaran a la oferta cuyo precio sea el mas bajo. Al
resto de las ofertas se le asignara un puntaje inversamente proporcional al
precio, de acuerdo con la siguiente formula:

Pi = 1000 (Ob / Oi )

DondePi = puntaje de la oferta i
Oi =monto de la oferta i
Ob =monto de la oferta méas baja

Ponderacion de las propuestas economicas:

La Comision Asesora de Adjudicaciones calculara el 40% correspondiente al
puntaje ponderado de la Propuesta Economica. El calculo del 40% del puntaje de
la oferta econémica alcanzard& un maximo de 400 (cuatrocientos) puntos
(equivalentes al 40% de 1000 puntos).

2.3. PROCEDIMIENTO DE PONDERACION CONJUNTA DE LAS
PROPUESTAS TECNICAS Y ECONOMICAS:

Posteriormente, la Comision Asesora de Adjudicaciones procedera a la suma del
puntaje ponderado de la Oferta Técnica (60%) y del puntaje ponderado de la
Oferta Econdmica (40%), resultando asi el puntaje total de los servicios de
consultoria. Este procedimiento permitira definir el puntaje ponderado total de
cada una de las ofertas en su conjunto (aspectos técnicos y econémicos),
debiendo aconsejar la adjudicacion a la Oferta que obtenga el mayor puntaje
ponderado total.
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Seccioén IV. Formularios de la Oferta
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Formulario de Informacién sobre el Oferente

[El Oferente debera completar este formulario de acuerdo con las instrucciones
siguientes. No se aceptara ninguna alteracion a este formulario ni se aceptaran
substitutos.]

Fecha: [indicar la fecha (dia, mes y afio) de la presentacion de la Oferta]
LPN No 01/2010.
Pagina de paginas

=

. Nombre juridico del Oferente [indicar el nombre juridico del Oferente]

Si se trata de una Asociacion en Participacion, Consorcio o Asociacion (APCA), nombre
juridico de cada miembro: [indicar el nombre juridico de cada miembro de la APCA]

Pais donde esté& constituido o incorporado el Oferente en la actualidad o Pais donde
intenta constituirse o incorporarse [indicar el pais de ciudadania del Oferente en la
actualidad o pais donde intenta constituirse o incorporarse]

Afio de constitucion o incorporacion del Oferente: [indicar el afio de constitucion o
incorporacion del Oferente]

Direccion juridica del Oferente en el pais donde esta constituido o incorporado: [indicar la
Direccion juridica del Oferente en el pais donde esta constituido o incorporado]

Informacion del Representante autorizado del Oferente:
Nombre: [indicar el nombre del representante autorizado]
Direccion: [indicar la direccién del representante autorizado]

Numeros de teléfono y fax: [indicar los nimeros de teléfono y fax del representante
autorizado]

Direccion de correo electrénico: [indicar la direccion de correo electrénico del
representante autorizado]

Se adjuntan copias de los documentos originales de: [marcar la(s) casilla(s) de los
documentos originales adjuntos]

Estatutos de la Sociedad de la empresa indicada en el parrafol anterior, y de conformidad
con las Subclausulas 4.1y 4.2 de las IAO.

Si se trata de una Asociacion en Participacion, Consorcio o Asociacion (APCA), carta de
intencién de formar la APCA, o el Convenio de APCA, de conformidad con la Subclausula
4.1 de las IAO.
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Formulario de Informacidén sobre los Miembros
de la Asociacion en Participacion, Consorcio o
Asociacion (APCA)

[El Oferente y cada uno de sus miembros deberan completar este formulario de
acuerdo con las instrucciones indicadas a continuacion]

Fecha: [Indicar la fecha (dia, mes y afio) de la presentacién de la Oferta]
LPN No. 01/2010:
Pagina de paginas

1. Nombre juridico del Oferente [indicar el nombre juridico del Oferente]

2. Nombre juridico del miembro de la Asociacion en Participacion, Consorcio o Asociacion
(APCA) [indicar el Nombre juridico del miembro la APCA]

3. Nombre del Pais de constitucion o incorporacion del miembro de la Asociacion en
Participacion, Consorcio o Asociacion (APCA) [indicar el nombre del Pais de constitucion
o incorporacion del miembro de la APCA]

4. Ao de constitucion o incorporacion del miembro de la Asociacion en Participacion,
Consorcio 0 Asociacion (APCA): [indicar el afio de constitucion o incorporacion del
miembro de la APCA]

5. Direccion juridica del miembro de la Asociacion en Participacion, Consorcio o Asociacion
(APCA) en el Pais donde estéa constituido o incorporado: [Direccion juridica del miembro
de la APCA en el pais donde esta constituido o incorporado]

6. Informacion sobre el Representante Autorizado del miembro de la Asociacién en
Participacién, Consorcio o Asociacién (APCA):

Nombre: [indicar el nombre del representante autorizado del miembro de la APCA|]
Direccion: [indicar la direccion del representante autorizado del miembro de la APCA]

Numeros de teléfono y facsimile: [[indicar los nimeros de teléfono y facsimile del
representante autorizado del miembro de la APCA]

Direccion de correo electronico: [[indicar la direccion de correo electrénico del
representante autorizado del miembro de la APCA]
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7. Copias adjuntas de documentos originales de: [marcar la(s) casillas(s) de los documentos
adjuntos]

—t

Estatutos de la Sociedad de la empresa indicada en el parrafo 2 anterior, y de
conformidad con las Subclausulas 4.1y 4.2 de las IAO.

I Si se trata de un ente gubernamental del Pais del Comprador, documentacién que
acredite su autonomia juridica y financiera y el cumplimiento con las leyes comerciales,
de conformidad con la Subclausula 4.4 de las 1AO.
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Formulario de Presentacion de la Oferta

[El Oferente completara este formulario de acuerdo con las instrucciones
indicadas. No se permitiran alteraciones a este formulario ni se aceptaran
substituciones.]

Fecha: [Indicar la fecha (dia, mes y afio) de la presentacion de la Oferta]
LPN No0.01/2010:

A: [nombre completo y direccion del Comprador]

Nosotros, los suscritos, declaramos que:

(@)

(b)

(©)

(d)

(€)

Hemos examinado y no hallamos objecién alguna a los documentos de
licitacion, incluso sus Enmiendas Nos. [indicar el nUmero y la fecha de
emision de cada Enmienda];

Ofrecemos proveer los siguientes Bienes y Servicios Conexos de
conformidad con los Documentos de Licitacion y de acuerdo con el Plan
de Entregas establecido en la Lista de Requerimientos y nos
comprometemos a que estos Bienes y Servicios Conexos sean originarios
de paises miembros del Banco: [indicar una descripcion breve de los
bienes y servicios conexos];

El precio total de nuestra Oferta, excluyendo cualquier descuento ofrecido
en el rubro (d) a continuacion es: [indicar el precio total de la oferta en
palabras y en cifras, indicando las diferentes cifras en las monedas
respectivasy;

Los descuentos ofrecidos y la metodologia para su aplicacion son:

Descuentos. Si nuestra oferta es aceptada, los siguientes descuentos
seran aplicables: [detallar cada descuento ofrecido y el articulo
especifico en la Lista de Bienes al que aplica el descuento].

Metodologia y Aplicacion de los Descuentos. Los descuentos se
aplicaran de acuerdo a la siguiente metodologia: [Detallar la metodologia
gue se aplicara a los descuentos];

Nuestra oferta se mantendra vigente por el periodo establecido en la
Subclausula 20.1 de las IAO, a partir de la fecha limite fijada para la
presentacion de las ofertas de conformidad con la Subclausula 24.1 de las
IAO. Esta oferta nos obligara y podra ser aceptada en cualquier momento
antes de la expiracion de dicho periodo;
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(f)

(9)

(h)

()

()

Si nuestra oferta es aceptada, nos comprometemos a obtener una
Garantia de Cumplimiento del Contrato de conformidad con la Clausula 44
de las IAO y Clausula 17 de las CGC;

Los suscritos, incluyendo todos los subcontratistas o proveedores
requeridos para ejecutar cualquier parte del contrato, tenemos
nacionalidad de paises elegibles [indicar la nacionalidad del Oferente,
incluso la de todos los miembros que comprende el Oferente, si el
Oferente es una APCA, y la nacionalidad de cada subcontratista y
proveedor]

No tenemos conflicto de intereses de conformidad con la Subclausula 4.2
de las I1AO;

Nuestra empresa, sus afiliados o subsidiarias, incluyendo todos los
subcontratistas o proveedores para ejecutar cualquier parte del contrato,
no han sido declarados inelegibles por el Banco, bajo las leyes del Pais
del Comprador o normativas oficiales, de conformidad con la Subclausula
4.3 de las IAO;

Las siguientes comisiones, gratificaciones u honorarios han sido pagados
0 seran pagados en relacion con el proceso de esta licitacion o ejecucion
del Contrato: [indicar el nombre completo de cada receptor, su direccién
completa, la razon por la cual se pag6é cada comisién o gratificacion y la
cantidad y moneda de cada dicha comisién o gratificacion]

Nombre del Receptor Direccién Concepto Monto

(Si no han sido pagadas o no seran pagadas, indicar “ninguna”.)

(k)

()

Entendemos que esta oferta, junto con su debida aceptacion por escrito
incluida en la notificacion de adjudicacién, constituirAn una obligacién
contractual entre nosotros, hasta que el Contrato formal haya sido
perfeccionado por las partes.

Entendemos que ustedes no estan obligados a aceptar la oferta evaluada
como la mas baja ni ninguna otra oferta que reciban.

Firma: [indicar el hombre completo de la persona cuyo nombre y calidad se
indican] En calidad de [indicar la calidad juridica de la persona que firma el
Formulario de la Oferta]
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Nombre: [indicar el nombre completo de la persona que firma el Formulario de
la Oferta]

Debidamente autorizado para firmar la oferta por y en nombre de: [indicar el
nombre completo del Oferente]

El dia del mes del afo
[indicar la fecha de la firma]
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Garantia de Mantenimiento de Oferta (Garantia
Bancaria)

[El Banco completara este formulario de Garantia Bancaria segun las
instrucciones indicadas]

[indicar el Nombre del Banco, y la direccidon de la sucursal que emite la
garantia]

Beneficiario: [indicar el nombre y la direccion del Comprador]
Fecha: [indicar la fecha]

GARANTIA DE MANTENIMIENTO DE OFERTA No. [indicar el nimero de
Garantia]

Se nos ha informado que [indicar el nombre del Oferente] (en adelante
denominado “el Oferente”) les ha presentado su oferta el [indicar la fecha de
presentacion de la oferta] (en adelante denominada “la oferta”) para la
ejecucion de [indicar el nombre del Contrato], bajo el Llamado a Licitacion No
[indicar numero del Llamado a Licitacion].

Asimismo, entendemos que, de acuerdo con sus condiciones, una Garantia de
Mantenimiento de la Oferta debera respaldar dicha Oferta.

A solicitud del Oferente, nosotros [indicar el nombre del Banco] por medio de la
presente Garantia nos obligamos irrevocablemente a pagar a ustedes una
suma o sumas, que no exceda(n) un monto total de [indicar la cifra en
nameros], [indicar la cifra en palabras] al recibo en nuestras oficinas de su
primera solicitud por escrito y acompafada de una comunicacion escrita que
declare que el Oferente esta incurriendo en violacion de sus obligaciones
contraidas bajo las condiciones de la oferta, porque el Oferente:

(a) ha retirado su oferta durante el periodo de validez establecido por el
Oferente en el Formulario de Presentacion de Oferta; o

(b) Habiéndole notificado el Comprador de la aceptaciéon de su Oferta
dentro del periodo de validez de la oferta como se establece en el
Formulario de Presentacion de Oferta, o dentro del periodo
prorrogado por el Comprador antes de la expiracion de este plazo, (i)
no firma o rehdsa firmar el Contrato, si corresponde, o (i) no
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suministra 0 rehusa suministrar la Garantia de Cumplimiento de
conformidad con las IAO.

Esta Garantia expirar4d (a) en el caso del Oferente seleccionado, cuando
recibamos en nuestras oficinas las copias del Contrato firmado por el Oferente
y de la Garantia de Cumplimiento emitida a ustedes por instrucciones del
Oferente, o (b) en el caso de no ser el Oferente seleccionado, cuando ocurra el
primero de los siguientes hechos: (i) haber recibido nosotros una copia de su
comunicacién al Oferente indicandole que el mismo no fue seleccionado; o (ii)
haber transcurrido veintiocho dias después de la expiracion de la Oferta.

Consecuentemente, cualquier solicitud de pago bajo esta Garantia debera
recibirse en esta institucion en o antes de la fecha limite aqui estipulada.

Esta Garantia esta sujeta las “Reglas Uniformes de la CCI relativas a las
garantias contra primera solicitud” (Uniform Rules for Demand Guarantees),
Publicacion del ICC No. 458.

[Firma(s) del (los) representante(s) autorizado(s) del Banco]
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Garantia de Mantenimiento de Oferta (Fianza)

[Esta fianza serd ejecutada en este Formulario de Fianza de la Oferta de
acuerdo con las instrucciones indicadas.]

FIANZA N°. [indicar el nUmero de fianza]

POR ESTA FIANZA [indicar el nombre del Oferente] obrando en calidad de
Mandante (en adelante “el Mandante”), y [indicar el nhombre, denominacion
legal y direccion de la afianzadora], autorizada para conducir negocios en
[indicar el nombre del pais del Comprador], y quien obre como Garante (en
adelante “el Garante”) por este instrumento se obligan y firmemente se
comprometen con [indicar el nombre del Comprador] como Demandante (en
adelante “el Comprador”) por el monto de [indicar el monto de la fianza
expresada en la moneda del Pais del Comprador o en una moneda
internacional de libre convertibilidad] [indicar la suma en palabras], a cuyo pago
en legal forma, en los tipos y proporciones de monedas en que deba pagarse el
precio de la Garantia, nosotros, el Principal y el Garante ante mencionados por
este instrumento, nos comprometemos y obligamos colectiva y solidariamente
a estos términos a nuestros herederos, albaceas, administradores, sucesores y
cesionarios.

CONSIDERANDO que el Principal ha presentado al Comprador una Oferta
escrita con fecha del dia de , del 20__, para la provision de
[indicar el nombre del Contrato] (en adelante “la Oferta”).

POR LO TANTO, LA CONDICION DE ESTA OBLIGACION es tal que si el
Mandante:

(1) retira su Oferta durante el periodo de validez de la oferta estipulado
por el Oferente en el Formulario de Presentacion de la Oferta; o

(2) si después de haber sido notificado de la aceptacion de su Oferta por
el Comprador durante el periodo de validez de la misma,

(@) no firma o rehusa firmar el Convenio, si asi se le requiere; o

(b) no presenta o rehusa presentar la Garantia de Fiel Cumplimento
de Contrato de conformidad con lo establecido en las
Instrucciones a los Oferentes;

el Garante procedera inmediatamente a pagar al Comprador la maxima suma
indicada anteriormente al recibo de la primera solicitud por escrito del
Comprador, sin que el Comprador tenga que sustentar su demanda, siempre y
cuando el Comprador establezca en su demanda que ésta es motivada por los
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acontecimiento de cualquiera de los eventos descritos anteriormente,
especificando cuél(es) evento(s) ocurrio / ocurrieron.

EN FE DE LO CUAL, el Garante conviene que su obligacién permanecera
vigente y tendra pleno efecto inclusive hasta la fecha 28 dias después de la
expiracion de la validez de la oferta tal como se establece en la Llamado a
Licitacion. Cualquier demanda con respecto a esta Fianza debera ser recibida
por el Garante a mas tardar dentro del plazo estipulado anteriormente.

EN FE DE LO CUAL, el Mandante y el Garante han dispuesto que se ejecuten
estos documentos con sus respectivos nombres este dia de
del

Principal(es): nombre(s) del representante(s) autorizado de la Afianzadora

Garante: Sello Oficial de la Corporacion (si corresponde)
(Firma) (Firma)
(Nombre y cargo) (Nombre y cargo)
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Autorizacion del Fabricante, Mayorista

o Distribuidor Oficial

[El Oferente solicitara al Fabricante, Mayorista o Distribuidor Oficial que
complete este formulario de acuerdo con las instrucciones indicadas. Esta carta
de autorizacion deberd estar escrita en papel membrete del Fabricante,
Mayorista o Distribuidor Oficial y debera estar firmado por la persona
debidamente autorizada para firmar documentos que comprometan el
Fabricante, Mayorista o Distribuidor Oficial. EI Oferente lo debera incluir en su
oferta, si asi se establece en los DDL .]

Fecha: [indicar la fecha (dia, mes y afio) de presentacion de la oferta]
LPN No0.01/2010:

A: [indicar el nombre completo del Comprador]
POR CUANTO

Nosotros [nombre completo del fabricante mayorista o distribuidor oficial], como
[fabricantes, mayoristas o distribuidores] oficiales de [indique el nombre de los
bienes fabricados], con fabricas ubicadas en [indique la direccion completa de
las fabricas] mediante el presente instrumento autorizamos a [indicar el nombre
y direccion del Oferente] a presentar una oferta con el solo propésito de
suministrar los siguientes Bienes de fabricacion nuestra [nombre y breve
descripcion de los bienes], y a posteriormente negociar y firmar el Contrato.

Por este medio extendemos nuestro aval y plena garantia, conforme a la
clausula 27 de las Condiciones Generales del Contrato, respecto a los bienes
ofrecidos por la firma antes mencionada.

Firma:

[firma del(los) representante(s) autorizado(s) del fabricante, mayorista o
distribuidor oficial ]

Nombre: [indicar el nombre completo del representante autorizado del Fabricante,
Mayorista o Distribuidor Oficial]

Cargo: [indicar cargo]

Debidamente autorizado para firmar esta Autorizacidon en nombre de: [nombre
completo del Oferente]

Fechado en el dia de de 20__ [fecha de la firma]
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Seccion V. Paises Elegibles

Elegibilidad para el suministro de bienes, la contratacién de obras
y prestacion de servicios en adquisiciones financiadas por el Banco

Nota:. Las referencias en estos documentos al Banco incluyen tanto al BID,
como a cualquier fondo administrado por el Banco.

1) Paises Miembros cuando el financiamiento provenga del Banco
Interamericano de Desarrollo.

a) Paises Prestatarios:

(i) Argentina, Bahamas, Barbados, Belice, Bolivia, Brasil,
Chile, Colombia, Costa Rica, Ecuador, El Salvador,
Guatemala, Guyana, Haiti, Honduras, Jamaica, México,
Nicaragua, Panamda, Paraguay, Perl, Republica
Dominicana, Suriname, Trinidad y Tobago, Uruguay, y
Venezuela.

b) Paises no Prestatarios:

() Alemania, Austria, Bélgica, Canada, Croacia,
Dinamarca, Eslovenia, Espafia, Estados Unidos,
Finlandia, Francia, Israel, Italia, Japon, Noruega, Paises
Bajos, Portugal, Reino Unido, Republica de Corea,
Suecia y Suiza, Republica Popular de China.

2) Criterios para determinar Nacionalidad y el pais de origen de los bienes
y servicios

Para efectuar la determinacién sobre: a) la nacionalidad de las firmas e
individuos elegibles para participar en contratos financiados por el Banco y b) el
pais de origen de los bienes y servicios, se utilizaran los siguientes criterios:

A) Nacionalidad

a) Un individuo tiene la nacionalidad de un pais miembro del Banco si él o
ella satisface uno de los siguientes requisitos:
)] Es ciudadano de un pais miembro; o
i) Ha establecido su domicilio en un pais miembro como
residente “bona fide” y esta legalmente autorizado para
trabajar en dicho pais.
b) Una firma tiene la nacionalidad de un pais miembro si satisface los dos
siguientes requisitos:
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)] Esta legalmente constituida o incorporada conforme a las
leyes de un pais miembro del Banco; y

1)) Mas del cincuenta por ciento (50%) del capital de la firma
es de propiedad de individuos o firmas de paises miembros
del Banco.

Todos los socios de una asociacion en participacién, consorcio o asociacion
(APCA) con responsabilidad mancomunada y solidaria y todos los
subcontratistas deben cumplir con los requisitos arriba establecidos.

B) Origen de los Bienes

Los bienes se originan en un pais miembro del Banco si han sido extraidos,
cultivados, cosechados o producidos en un pais miembro del Banco. Un bien
es producido cuando mediante manufactura, procesamiento o ensamblaje el
resultado es un articulo comercialmente reconocido cuyas caracteristicas
basicas, su funcién o propdsito de uso son substancialmente diferentes de sus
partes o componentes.

En el caso de un bien que consiste de varios componentes individuales que
requieren interconectarse (lo que puede ser ejecutado por el suministrador, el
comprador o un tercero) para lograr que el bien pueda operar, y sin importar la
complejidad de la interconexion, el Banco considera que dicho bien es elegible
para su financiacion si el ensamblaje de los componentes individuales se hizo
en un pais miembro. Cuando el bien es una combinacion de varios bienes
individuales que normalmente se empacan y venden comercialmente como una
sola unidad, el bien se considera que proviene del pais en donde éste fue
empacado y embarcado con destino al comprador.

Para efectos de determinacion del origen de los bienes identificados como
“hecho en la Unién Europea”, estos seran elegibles sin necesidad de identificar
el correspondiente pais especifico de la Unién Europea.

El origen de los materiales, partes o componentes de los bienes o la
nacionalidad de la firma productora, ensambladora, distribuidora o vendedora
de los bienes no determina el origen de los mismos

C) Origen de los Servicios

El pais de origen de los servicios es el mismo del individuo o firma que presta
los servicios conforme a los criterios de nacionalidad arriba establecidos. Este
criterio se aplica a los servicios conexos al suministro de bienes (tales como
transporte, aseguramiento, montaje, ensamblaje, etc.), a los servicios de
construccion y a los servicios de consultoria.
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Sin embargo, en el caso particular de los bienes que conformen un item (o lote,
si es el caso) adquiridos en el mercado nacional, cuyo valor individual no
supere los US$ 5,000, y por un monto total para el item (o lote) de hasta US$
30,000, se consideraran de origen local.
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PARTE 2 — Requisitos de los Bienes y
Servicios
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Seccion VI. Lista de Requisitos

Marco de Referencia

La Direccidbn de Proyectos de Desarrollo (DI.PRO.DE.) es una Unidad
Ejecutora (005) de la Presidencia de la Republica (Inciso 02), que pertenece al
programa denominado “Planificacion de Desarrollo y Asesoramiento
Presupuestal del Sector Publico” y que depende directamente del Director de la
Oficina de Planeamiento y Presupuesto (O.P.P.).

Su creacion surge de la necesidad del gobierno de dotar de un marco de
seguridad y eficiencia a la ejecucion de dos programas de infraestructura de
apoyo al sector productivo. Los sectores a los que se apuntaba como primer
beneficiario del programa eran el arrocero y el lechero, considerados claves
para el desarrollo del pais.

A su vez, DI.PRO.DE. nace de la transformacién de una Unidad Ejecutora con
amplia experiencia en el disefio y ejecucion de proyectos de infraestructura con
la participacion de mudltiples instituciones. Esta unidad se denominaba Vértice
Noroeste (VerNo) y trabajo fundamentalmente en el Norte del departamento de
Artigas, en la zona de Bella Union.

La creacion de DI.PRO.DE. queda plasmada en la Ley n® 15.903 del 10 de
noviembre de 1987 y, en su articulo 56 se le asigna la responsabilidad de la
ejecucion de programas de infraestructura con énfasis en la coordinacion de la
actividad de organismos pertenecientes a la Administracion Central,
Descentralizada y Gobiernos Departamentales. A su vez, adquiere la
responsabilidad de los proyectos de apoyo y los recursos operados por O.P.P.
hasta la fecha, a través del G.T.P. Tacuaremboé-Rivera.

Por su parte, el Director de DI.PRO.DE. es designado ordenador primario, por
atribuciones delegadas, de los fondos provenientes de los préstamos y de la
contrapartida nacional publica o privada destinados a la ejecucion de los
proyectos asignados.

Con fecha 12 de agosto de 1997, mediante decreto del Poder Ejecutivo N°268/
971 es reformulada la estructura de esta unidad ejecutora y se amplian sus
cometidos originales. De esta manera, DI.PRO.DE. pasa a ser responsable de
elaborar, gestionar e implantar proyectos de desarrollo de caracter sectorial o
regional que por su ubicacion y caracteristicas constituyan polos de desarrollo y
permitan la coordinacion de acciones con otras instituciones participantes.
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Para el logro de los cometidos asignados DI.PRO.DE. cuenta con una
infraestructura y recursos humanos descritos en el decreto de referencia
donde, ademés se detallan las diferentes jerarquias y areas que componen
esta Unidad Ejecutora.

Los cometidos sustantivos y de apoyo que se describen en este decreto son los
siguientes:

Cometidos Sustantivos

Efectuar el control y seguimiento de los contratos y de las obras de los
proyectos de desarrollo.

Formular proyectos y programas de desarrollo

Cometidos De Apoyo

Desarrollo de actividades de apoyo, tales como tareas de administracion de
Recursos Humanos, Recursos Financieros, Transporte, entre otras.

Dentro de los Programas que se ejecutan bajo la orbita de DI.PRO.DE. se
encuentran:

PASP

El Programa de Apoyo al Sector Productivo, PASP, esta orientado a fortalecer
la productividad del sector agropecuario Nacional a través de la
implementacion de proyectos y/o programas atendiendo la descentralizacion de
los Gobiernos Departamentales.

El PASP prioriza un enfoque de proyectos que tengan como caracteristica:

. El aspecto integral y multi-institucional.
. Base territorial.

. Alto impacto regional y/o local.

. Generadores de empleo.

. Economicamente viables.

Proyectos que se encuentren vinculados fundamentalmente a:

. Capital econdmico-infraestructuras basicas para desarrollo, servicios
para la produccion, fomento territorial de PYMES.
. Capital natural- valorizacion del ambiente como activo de desarrollo,

diversificacion productiva, planificacion de desarrollo sostenible.

F.D.I.

El Fondo de Desarrollo del Interior (FDI) es un programa que tiene su origen en
la reforma constitucional de 1996 y tiene como objetivo principal promover el
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desarrollo regional o local en los departamentos del interior del pais y favorecer
la descentralizacion de actividades.

La percepcion de la importancia de una gestion municipal mas descentralizada
y auténoma que permita ejercer criterios propios en las decisiones e
inversiones de su interés se ha venido ampliando entre la poblacion y las
autoridades locales.

Un objetivo importante encarado en el proceso de Reforma del Estado es lograr
una mayor descentralizacion y eficiencia de la gestion publica. Dentro de ese
contexto es cada vez mas necesario aumentar la eficiencia de los GDs para
que puedan desempefiarse como instituciones de gestion publica
descentralizada y promotoras del desarrollo local que incorporen las demandas
de la poblacion en la formulacién e implantacién de los planes de desarrollo.

Esta autonomia y descentralizacion esté a su vez relacionada con la necesidad
de incrementar los recursos propios locales y establecer reglas de
coparticipacién de los GDs en los ingresos publicos de caracter nacional.

Coémo funciona?

La estrategia se basa en una armonica articulacion entre los GDs y el Gobierno
Nacional en la figura de la Comision Sectorial de Descentralizacion coordinada
por la OPP.

El FDI financia proyectos cuyos productos tengan en cuenta los objetivos antes
mencionados y para los cuales se debe preceptivamente contar con el aval
técnico de OPP.

Los proyectos a financiar pueden atender una amplia tematica y podran ser
presentados por mas de un gobierno departamental, distribuyendo el
financiamiento de acuerdo a la asignacion presupuestal correspondiente.

Para ser elegible el proyecto en el financiamiento del FDI debe contar con un
documento en el que se defina claramente el problema, como se propone su
solucion, cual es el monto de la inversion y cual es su contrapartida municipal.
Dicho proyecto debera ser presentado a la Comision de Descentralizacion o en
su defecto a la Direccion de OPP mediante nota firmada exclusivamente por el
Sr. Intendente haciendo suya la iniciativa y solicitando el financiamiento a cargo
del FDI.

El proyecto es derivado a DI.PRO.DE. para su evaluacion técnica, para lo cual
tiene total autonomia técnica. DI.PRO.DE. emitira un informe sobre el proyecto
aconsejando o no su aprobacion. Pero la que determina finalmente la
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aprobacion del proyecto sera la Comision Sectorial de Descentralizacion en su
caracter de asesora del Poder Ejecutivo en la materia.

Una vez aprobado el proyecto en las instancias previas se designa un
supervisor en DI.PRO.DE. quien sera responsable del seguimiento técnico del
proyecto y autorizara los desembolsos correspondientes a cargo del FDI asi
como certificard la contrapartida municipal correspondiente.

PACC

El PACC tiene como objetivo aumentar la competitividad de empresas, a través
de la dinamizacion del conglomerado en el que éstas se insertan. Un
conglomerado es un conjunto de empresas que comparten un territorio y una
cadena de valor, o cadenas conexas.

El PACC lo conforman tres Componentesy su intervencidon busca generar
ventajas competitivas dinamicas promoviendo, una mejor articulacion y la
cooperacion estratégica de cara a los mercados internacionales.

Los beneficiarios directos del Programa son empresas integrantes de los COPs
seleccionados y sus trabajadores, asi como instituciones
vinculadas alcanzando mayores niveles de competitividad sistémica en el
territorio.

El Programa se ejecuta desde la DI.PRO.DE. en coordinacion con Ministerios e
Intendencias, siendo su 6rgano superior de coordinacion el Comité estratégico.

MICROFINANZAS

La Direccion de Proyectos de Desarrollo - DI.PRO.DE, en la 6rbita de la Oficina
de Planeamiento y presupuesto de la Presidencia de la Republica, es la
ejecutora del programa de Microfinanzas Para el Desarrollo Productivo, con
fondos BID.

Este programa, cuya firma se realizo en agosto del 2007, es el primer programa
de nivel Nacional dirigido al desarrollo de un mercado sostenible de las
Microfinanzas. El mismo tiene como modalidad de intervencion a los micro-
emprendedores y cuenta con un enfoque territorial como estratégica de
ejecucion.

El gobierno lo ha incluido dentro de las acciones del “Uruguay Productivo”
ubicandolo en de la estructura de DI.PRO.DE de manera de facilitar la
coordinacion institucional publico - privado.

El Objetivo del Programa es desarrollar un verdadero y sostenible mercado de
Microfinanzas en el Uruguay.
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Para ello cuenta con un conjunto de herramientas financieras que son
aplicadas en forma integral y racional, las cuales forman los diferentes
componentes del Programa.

Las actividades del Programa se destinan fundamentalmente a: apoyar el
marco regulatorio y normativo de las Microfinanzas en Uruguay, a través del
desarrollo de estudios técnicos que ayudan a identificar las limitantes y
oportunidades tanto de la oferta financiera como de la demanda de las
microempresas; incentivar el acceso y la implementacién por parte de las
Instituciones financieras reguladas o no reguladas de nuestro pais, de
tecnologia , productos y servicios financieros innovadores y adecuados a las
Microfinanzas, asi como el fortalecimiento de la estrategia operativa de los
mismos; desarrollar y apoyar a la expansion crediticia , a través de lineas de
créditos a la medida de las Instituciones y por ende de los beneficiarios finales,
las microempresas; apoyar los procesos de asistencia técnica y capacitacion
especifica a los empresarios de las microempresas para estar en mejores
condiciones de tomar el financiamiento, desarrollar mayores ingresos y mejorar
la calidad de vida. Asimismo los beneficiarios finales y las instituciones
participantes podran financiar la conformacion de redes, grupos de afinidad,
clusters, etc, en el marco del fomento de la asociatividad empresarial; fortalecer
las capacidades institucionales, generando sostenibilidad de las acciones, vy el
desarrollo sélido de la operatoria microfinanciera.

Este entramado institucional es el responsable de llevar adelante la oferta de
servicios financieros y complementarios en forma integrada y distribuirlos a
nivel nacional a los microempresarios del Uruguay.

Los beneficiarios directos de la cooperacién del Programa son las Instituciones
gue habiendo firmado convenios con el mismo, desarrollen actividades como:
1) dadores de servicios financieros ( Instituciones de 2° Piso, Bancos |,
Cooperativas de Ahorro y Crédito, Financieras, ONGs, Fondos especificos,
etc), 2) proveedores de servicios complementarios a las Microfinanzas como
asistencia técnica, capacitacion, gestorias, monitoreo) y 3) identificadoras de
propuestas y proyectos microempresariales, que ofician también como canales
de comunicacion con el Programa.

Los beneficiarios finales del programa son las micro y pequefias empresas del
Uruguay, las que como consecuencia del accionar del Programa con las
Entidades ya mencionadas, reciben un paquete de servicios financieros y
complementarios, adecuados a sus demandas.

A partir de la implementacion del Programa, se han sucedido acciones de
fortalecimiento del mercado de las Microfinanzas como: la definicion de
microcrédito por parte del BCU, hecho de importancia sustancial; la Ley de
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usura, que permite a las Instituciones financieras posicionarse en el mercado;
la cooperacion directa en fortalecimiento a la Auditoria Interna de la Nacion, la
Corporaciéon Nacional para el Desarrollo, el Banco de la Republica Oriental del
Uruguay , las Cooperativas de Ahorro y Crédito, las ONGs y financieras
nucleadas en la Mesa de Microfinanzas, entre otros; el fortalecimiento de las
Oficinas y Departamentos de Desarrollo de las Intendencias Municipales, a
través de la mejora de sus equipos informaticos bésicos y el desarrollo de sus
planes estratégicos para el desarrollo de las Microfinanzas a nivel local y el
financiamiento con microcréditos a mas de 300 beneficiarios, a través de
instituciones financieras profesionales, integrando a las Intendencias con sus
recursos técnicos y a las instituciones locales de provision de servicios de
asistencia técnica.

PDGM IV

La Unidad de Desarrollo Municipal (UDM) tiene a su cargo la ejecucion del
Programa de Desarrollo y Gestion Municipal IV (PDGM V), orientado a
promover el fortalecimiento institucional de los gobiernos departamentales del
interior, asi como atender al financiamiento de proyectos destinados a cubrir
necesidades de desarrollo urbano, social y econdmico de los gobiernos
departamentales. La Republica Oriental de Uruguay ha recibido financiamiento
del Banco Interamericano de Desarrollo (N° 1489/OCUR) para sufragar
parcialmente el costo del PDGM IV.

El Programa de Desarrollo y Gestién Municipal IV (PDGM 1V) tiene por objetivo
fortalecer la capacidad técnica, financiera y de gestion de los Gobiernos
Departamentales (GDs) para dar cumplimiento tanto a sus roles tradicionales
como a los nuevos cometidos conferidos por la reforma constitucional de 1997
y atender las necesidades de inversién prioritarias para el desarrollo territorial,
apuntando a mejorar la eficiencia, eficacia y calidad de los servicios que se
prestan a la poblacion del Interior del Pais, en un marco de sustentabilidad
destinado a acrecentar el bienestar de la comunidad.

Las metas que se fija el programa son: desarrollar instrumentos que mejoren la
eficiencia de la gestion de los Gobiernos Departamentales, aumentando la
cobertura y calidad de servicios de responsabilidad municipal.

Implementacion A los efectos de cumplir con los objetivos establecidos por el
Programa se financian tres componentes:

a) Desarrollo del Sector (marco sectorial, fortalecimiento de la UDM,
fortalecimiento del Congreso de Intendentes

b) Fortalecimiento de la Gestion Departamental (gestion municipal, catastro y
registro Unico de contribuyentes y capacitacion)

c) Inversiones Departamentales y Regionales
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El Desarrollo del Sector tiene como objetivos desarrollar instrumentos que
apoyen la formulacién

de politicas de descentralizacion.

Fortalecimiento de la Gestion Departamental tiene como objetivos desarrollar
instrumentos que mejoren la eficiencia de la gestion de los Gobiernos
Departamentales del Interior.

El componente Inversiones tiene por objetivo atender a las necesidades de
inversion para el desarrollo urbano social y econdmico de los departamentos
del Interior de forma eficiente y focalizada.

Los tres componentes se articulan en la estructura de la Unidad de Desarrollo
Municipal.

CONTRAPARTE INSTITUCIONAL

Se creara por parte de DI.PRO.DE. un Grupo Técnico de Seguimiento (GTS),
quién supervisara todo el proceso de implementacion del Sistema de Gestion
de Proyectos. Este grupo sera responsable de realizar la Recepcion Provisoria
de cada uno de los productos y servicios licitados asi como la Recepcion
Definitiva de los mismos.

1. ASPECTOS GENERALES

1.1 Acercadel Proyecto

El proyecto de implementacion del Sistema de Gestibn de Proyectos (SGP)
debera detallar como minimo las siguientes caracteristicas:

1.1.1 Metodologia y Plan de Trabajo

La metodologia y plan de trabajo a emplear para el cumplimiento del
objeto de la presente licitacion. Se valorara especialmente el hecho que
la metodologia esté basada en experiencias debidamente probadas y
documentadas.

1.1.2 Elementos del Proyecto
1.1.2.1 Inputs, detalle de todos los elementos necesarios para la
implementacion del SGP, incluyendo el origen de los mismos

(DI.PRO.DE., Oferente o Terceros).

1.1.2.2 Proceso de transformacién de los Inputs en Outputs,
incluyendo todas las herramientas y tareas involucradas.
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1.1.2.3 Outputs, detalle de los entregables para cada una de las
etapas del proyecto.

1.1.3 Cronograma del Proyecto

Cronograma completo de todas las tareas asociadas a las distintas
etapas del proyecto detallando la asignacion de recursos humanos y
técnicos para cada una de ellas. La presentacion deberi estar en
conformidad con estandares asociados.

1.1.4 Contrapartes del Proyecto y Organigrama

El oferente deberd designar un responsable general del proyecto
(Coordinador), quien oficiara de representante del oferente ante
DIL.LPRO.DE. y ser4 la contraparte del GTS designado por la
Administracion para supervisar el proceso. La figura de responsable
general del proyecto debera contar con poder de decision sobre todos
los aspectos del mismo.

1.1.5 Analisis de Riesgo

El oferente debera incluir un analisis de riesgo de escenarios, riesgos
asociados, su impacto en el proyecto, acciones para mitigarlo, etc. todo
de acuerdo a los estdndares relacionados a este tema.

1.1.6 Documentacion

Cuando corresponda, el adjudicatario debera entregar toda la
documentacion asociada a cada uno de los productos y servicios
contratados:

1.1.6.1 Manuales de instalacién, Administracion, Operacion,
Arquitectura Técnica y pautas de desarrollo y mantenimiento.

1.1.6.2 Manuales de implementacion de los distintos productos,
detallando los procedimientos y opciones de instalacién,
configuracion y parametrizacion.

Toda la documentacion debera ser entregada en formato impreso y
digital.

1.2 Transferencia Tecnoldgica

Se realizar4 por parte del adjudicatario todas las tareas de transferencia
tecnolégica a las personas que DI.PRO.DE. designe en su oportunidad. El
alcance de la transferencia tecnolégica es aportar los conocimientos necesarios
para la correcta administracion, gestion y operacion del SGP.
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1.3 Derechos de Propiedad

DI.PRO.DE. tendré la propiedad intelectual y comercial de todos los desarrollos
realizados especificamente para este llamado, sean realizados por el
adjudicatario en forma directa o solicitados por este a terceros. En estos casos
se entregaran los fuentes correspondientes. Para otros desarrollos, se debera
detallar la modalidad de uso, caracteristicas técnicas y cualquier informacion
relevante que pueda incidir en el correcto funcionamiento del SGP.

1.4 Licenciamien